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1. Цели и задачи освоения дисциплины (модуля)

Рабочая программа по дисциплине Внешне-экономическая деятельность предприятий разработана в соответствии с требованиями ФГОС ВО, компетентностным подходом, реализуемым в системе высшего образования.

Целью дисциплины Внешне-экономическая деятельность предприятий является получение студентами представления о содержании внешнеэкономической деятельности предприятия (организации) как научной дисциплины; дать базовую основу знаний студентам для углубления их дальнейшей специализации по направлениям:
организации и регулирования

внешнеэкономической деятельности российских предприятий и фирм, осуществляющих производство и международную торговлю продукции и услугами на рынках дальнего и ближнего зарубежья.

В соответствии с поставленными целями преподавание дисциплины реализует следующие

задачи:

· раскрыть содержание ВЭД как поля интеграции внешней торговли с производством. Состав ее

внешнеэкономических функций: производственно-хозяйственные,

организационно-экономические и оперативно-коммерческие в составе предприятий производственной и непроизводственной сфер деятельности;

· показать принципиальное отличие ВЭД от внешнеэкономических связей, объективную основу осуществления ВЭД и стратегию ее развития в России;

· охарактеризовать виды ВЭД, через которые реализуется экспортная стратегия предприятий и фирм экспортеров-производителей;

· рассмотреть процесс внешнеторговой деятельности на примере организации работы внешнеторговой фирмы в составе экспортеров-производителей;

· показать технологический процесс выхода на внешний рынок и обстоятельства работы на рынках зарубежных партнеров;

· рассмотреть состав участников сферы ВЭД в России, их классификацию и функциональные особенности в их деятельности в зависимости от профиля деятельности, характера внешнеторговых операций и организационно-правовых форм хозяйствования;

· охарактеризовать комплекс мер межгосударственного и национального уровней регламентирования внешнеторговых операций, установленных в системе международной торговли;

· рассмотреть процессы прохождения процедур регламентирования экспортно-импортных операций в составе использования отдельных их методов как у себя в стране, так и за рубежом.

2. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы 

Дисциплина Внешне-экономическая деятельность предприятий входит в вариативную часть блока  1.Дисциплины (модули)

Для успешного освоения курса студенты должны:

Знать:

основы предпринимательской деятельности; сущность инвестиционной деятельности; виды экономической деятельности, основные нормативные правовые документы, регламентирующие деятельность предприятия (организации)

Уметь: различать организационные формы предпринимательской деятельности; основные и оборотные производственные средства; состав и структуру материальных затрат, затрат на оплату труда, амортизационные отчисления, прочие затраты
Владеть: способами познавательной деятельности;

· базовыми методами поиска, сбора информации и анализа данных, необходимых для решения поставленных экономических задач;

· специальными современными инструментами анализа и обработки данных для решения экономических задач на основе применения современных технологий;

-современными инструментами и методами сбора, анализа и обработки информации с учетом отраслевых и региональных особенностей деятельности хозяйствующих субъектов;-приемами анализа сложных социально-экономических показателей;

-навыками составления пояснения и объяснения изменения социально-экономических показателей, после проведенного сбора и анализа данных.

Изучение дисциплины основывается на знаниях, умениях и навыках, приобретенных обучающимся при изучении следующих дисциплин: Финансы и кредит и т.д. 
3. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)

Процесс изучения дисциплины «Внешнеэкономическая деятельность» направлен на формирование у студентов следующих компетенций: 

ПК - 16  «Владением навыками оценки инвестиционных проектов, финансового планирования и прогнозирования с учетом роли финансовых рынков и институтов»,

ПК - 20 «Владением навыками подготовки организационных и распорядительных документов, необходимых для создания новых предпринимательских структур»

	Формируемые
компетенции
(код
компетенции)
	Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), характеризующие этапы формирования компетенций
	Наименование
оценочного
средства

	ПК - 16
	Знать понятийный аппарат внешнеэкономической деятельности;

состав и классификацию участников внешнеэкономической деятельности;
	опросы, реферат

	
	Уметь анализировать внешнюю и внутреннюю среду организации, выявлять ее ключевые элементы и оценивать их влияние на организацию;

ориентироваться в системе национального и наднационального регулирования внешнеэкономической деятельности; 

определять эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия.
	опросы, реферат, тестирование, задачи

	
	Владетьметодами оценки результатов коммерческой деятельности предприятия во внешнеэкономическойсфере.
	Реферат, задачи

	ПК - 20
	Знатьвиды внешнеторговых операций и их преимущества; 

особенностиучетавнешнеэкономическихопераций; принципысоставленияотчетностипоэкспортно-импортнымоперациям.
	Опросы, реферат 

	
	Уметьотражать в учете и отчетностивнешнеэкономическиеоперации;
	Опросы, реферат, тестирование, задачи

	
	Владетьнавыками организации и техники проведения экспортно-импортных операций
	Реферат, задачи


4. Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы

Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работыв академических часах с выделением объема контактной работы обучающихся с преподавателем и самостоятельной работы обучающихся
Заочная форма обучения
	Вид учебной деятельности
	часов 

	
	Всего
	4 курс 

	
	
	7  семестр 

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	8,4
	8,4

	 Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	8
	8

	• занятия лекционного типа
	4
	4

	практические занятия
	4
	4

	лабораторные занятия
	Не предусмотрены

	в том числе занятия в интерактивных формах
	8
	8

	Контактные часы на аттестацию в период

экзаменационных сессий:
	0,4
	0,4

	2. Самостоятельная работа студентов, всего
	127
	127

	• курсовая работа (проект)
	Не предусмотрены 

	• др. формы самостоятельной работы:
	127
	127

	– работа с нормативными документами
	64
	64

	– выполнение заданий, работа с тестами, подготовка к опросу
	63
	63

	3.Промежуточная аттестация: 

экзамен
	8,6
	8,6

	ИТОГО: 

Общая трудоемкость
	часов
	144
	144

	
	зач. ед.
	4
	4


5. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам (разделам) с указанием количества академических часов и видов учебных занятий

5.1. Содержание дисциплины (модуля)

Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность как поле интеграции внешней торговли с производством

Внешнеэкономическая деятельность: ее сущность и объективная основа для осуществления процессов в государственных и предпринимательских структурах.

Принципиальное отличие ВЭД от внешнеэкономических связей. Основные формы внешнеэкономических связей. Структурная связь ВЭД с производством, правовая автономность, организационная независимость от государственных органов, отсутствие принадлежности к централизованным валютным и материальным ресурсам в качестве критериев обоснования такого отличия. Факторы развития внешнеэкономической деятельности.

Совокупность элементов ВЭД и основные внешнеэкономические функции в составе хозяйственной деятельности предприятий и организаций. Производственно-хозяйственные функции в составе ВЭД. Технологический процесс создания и реализации экспортной продукции. Выбор экспортной стратегии предприятия, прогнозирование внутрипроизводственных ресурсов и внешних условий хозяйствования, выбор товарных позиций и ассортиментной структуры экспорта, определение параметров конкурентоспособности экспортного товара и ценовая стратегия. Критерии конкурентоспособности товара на международных рынках, место России и ее продукции в международном рейтинге по данному показателю. Организационно-экономические и оперативно-коммерческие функции в составе ВЭД.

Тема 2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика

Виды ВЭД как способ реализации экспортной стратегии предприятия и форма его работы на внешнем рынке: международное инвестиционное сотрудничество, производственная кооперация, внешнеторговая деятельность, валютные и финансово-кредитные операции. Их отражение в Законе РФ "Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности".

Внешнеторговая деятельность предприятий и организаций как основной из видов ВЭД российских экспортеров и импортеров, ее отличительные характеристики. Особые режимы осуществления отдельных направлений внешнеторговой деятельности: приграничная торговля и свободные экономические зоны, их специфика и роль в развитии сферы ВЭД в России, отражение в законе о государственном регулировании внешнеторговой деятельности.

Особенности организации ВЭД в условиях инвестиционного сотрудничества и производственной кооперации с иностранным партнером как более высокий уровень развития рыночных отношений, необходимые условия для их осуществления. Роль инвестиционного сотрудничества в расширении базы развития и выпуска экспортной продукции, повышении ее конкурентоспособности и облегчения сбыта на внешнем рынке.

Производственная кооперация в составе видов ВЭД и ее значение в решении проблемы совершенствования технологии экспортного производства, планирования и координирования совместных научно-технических разработок по экспортной и импортозамещающей продукции.

Валютные и финансово-кредитные операции как вид ВЭД в непроизводственной сфере и составная часть международных коммерческих сделок.

Тема 3. Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования

Состав участников сферы ВЭД в России. Условия появления и развития новых организационных форм участия во ВЭД. Закон РФ" Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности".

Классификация субъектов ВЭД в России, ее принципы и характеристика. Основные критерии их универсализации. Состав экспортеров-производителей, работающих на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии ВЭД в России. Представительство участников ВЭД, играющих посредническую роль во внешнеэкономической деятельности, их целевая ориентация. Виды посредников ВЭД. Содействующие организации, состав участников и профиль их деятельности, роль во внешнеэкономической сфере в России.

Тема 4 Внешнеторговая деятельность в рамках организации работы внешнеторговой

фирмы экспортера-производителя

Оценка целесообразности и принципы создания внешнеторговой фирмы (ВТФ) в составе предприятий экспортеров-производителей. Целевые задачи и функции ВТФ, профиль деятельности в процессе экспортной ориентации предприятий-производителей экспортной продукции.

Технологический процесс выхода российских предприятий и организаций на внешний рынок как неотъемлемая часть организационно-экономических функций ВЭД: цикл процедур, их последовательность и обязательность исполнения. Организация работы по оценке и выбору внешних рынков. Экспортный маркетинг и его приоритетное значение в определении необходимых ориентиров работы на внешних рынках: оценка коньюктуры целевого товарного рынка и экспортных цен, определение параметров его Поиск и принципы обоснования выбора иностранного партнера на внешнем рынке, оценка его деловой репутации, формирование информационной карты на фирму-партнера, содержание ее разделов.

Оперативно-коммерческая работа ВТФ и ее направления в процессе планирования внешнеторговых операций, основные этапы: предконтрактный, контрактация, исполнение внешнеторговых сделок и контроль. Проработка конкурентных материалов в процессе расчета экспортных цен. Назначение конкурентного листа для обоснования базовой цены, его основные позиции. Организационно-документарное обеспечение международной коммерческой сделки с учетом унификации и гармонизации процедур и проформ документов, стадии исполнения. Структура и содержание внешнеторгового контракта. Способы обеспечения исполнения обязательств.

Тема 5. Стратегия развития внешнеэкономической деятельности предприятия

Этапы формирования стратегии внешнеэкономической деятельности предприятия.

Внешнеэкономическое реформирование внешней торговли. Государственная стратегия ВЭД в России на ближайшую перспективу: целевые направления, способы и этапы реализации. Ориентация в области дальнейшего развития ВЭД предприятий и организаций. Изменение экспортной стратегии и структуры внешнеторгового оборота, увеличение доли готовой продукции в экспортном обороте России и повышение конкурентоспособных параметров.

Создание системы государственной поддержки и стимулирования промышленного экспорта как главная задача стратегического направления развития ВЭД в России. Совершенствование механизмов государственного регулирования ВЭД и проблемы его адаптации к требованиям международной практики в рамках реализации стратегии ВЭД.

Тема 6. Организация и техника проведения международных торгов

Преимущества международных торгов. Сферы применения торгов в международной практике. Виды международных торгов. Организация и техника внешнеэкономических операций на международных товарных биржах
        5.3. Разделы, темы дисциплины (модуля) и виды занятий

Заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 

(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	самостоятельная работа 
	Всего 
	

	1.
	Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность как поле интеграции внешней торговли с производством
	2
	
	21
	23
	2

	2.
	Тема 2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика


	
	2
	21
	23
	

	3.
	Тема 3. Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования
	
	
	21
	21
	

	
	Тема 4 Внешнеторговая деятельность в рамках организации работы внешнеторговой


	
	
	21
	21
	2

	
	Тема 5. Стратегия развития внешнеэкономической деятельности предприятия
	2
	
	21
	23
	

	
	Тема 6. Организация и техника проведения международных торгов
	
	2
	21
	23
	

	
	Подготовка к экзамену
	
	
	21
	8,6
	

	
	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	
	
	22
	0,4
	

	
	Итого
	4
	4
	127
	144
	4


6. Лабораторные занятия
Лабораторные занятия не предусмотрены.

7. Практические занятия
Практические занятия по дисциплине «Внешнеэкономическая деятельность» проводятся с целью формирования компетенций обучающихся, закрепления полученных теоретических знаний на лекциях и в процессе самостоятельного изучения обучающимися специальной литературы.
Содержание практических занятий по дисциплине представлено в таблице

Заочная форма обучения

	№
п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Тематика практических занятий (семинаров)
	Трудо
емкость
(час.)

	1.
	Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность как поле интеграции внешней торговли с производством
	Принципиальное отличие ВЭД от внешнеэкономических связей. Основныеформы внешнеэкономических связей. Структурная связь ВЭД с производством, правовая автономность, организационная независимость от государственных органов, отсутствие принадлежности к централизованным валютным и материальным ресурсам в качестве критериев обоснования такого отличия. Факторы развития внешнеэкономической деятельности.


	

	2.
	Тема 2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика


	Особенности организации ВЭД в условиях инвестиционного сотрудничества и производственной кооперации с иностранным партнером как более высокий уровень развития рыночных отношений, необходимые условия для их осуществления.
	2

	3.
	Тема 3. Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования
	Состав участников сферы ВЭД в России. Условия появления и развития новых организационных форм участия во ВЭД. Закон РФ"Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности".
	

	
	Тема 4 Внешнеторговая деятельность в рамках организации работывнешнеторговой

	Технологический процесс выхода российских предприятий и организаций на внешний рынок как неотъемлемая часть организационно-экономических функций ВЭД: цикл процедур, их последовательность и обязательность исполнения.
	

	
	Тема 5. Стратегия развития внешнеэкономической деятельности предприятия
	Этапы формирования стратегии внешнеэкономической деятельности предприятия.

Внешнеэкономическое реформирование внешней торговли. Государственная стратегия ВЭД в России на ближайшую перспективу: целевые направления, способы и этапы реализации. Ориентация в области дальнейшего развития ВЭД предприятий и организаций. Изменение экспортной стратегии и структуры внешнеторгового оборота, увеличение доли готовой продукции в экспортном обороте России и повышение конкурентоспособных параметров.
	

	
	Тема 6. Организация и техника проведения международных торгов
	Преимущества международных торгов. Сферы применения торгов в международной практике. Виды международных торгов. Организация и техника внешнеэкономических операций на международных товарных биржах.
	2

	
	Итого
	
	4


8. Примерная тематика курсовых проектов (работ)

Курсовой проект (работа) не предусмотрен.

9. Самостоятельная работа студента

Для успешного освоения дисциплины студенты должны посещать лекционные занятия, готовиться и активно участвовать в практических занятиях, самостоятельно работать с рекомендованной литературой. Изучение дисциплины целесообразно начать со знакомства с программой курса, чтобы четко представить себе объем и основные проблемы курса. Прочитав соответствующий раздел программы, и установив круг тем, подлежащих изучению, можно переходить к работе с конспектами лекций и учебником. Конспект лекций должен содержать краткое изложение основных вопросов курса. В лекциях преподаватель, как правило, выделяет выводы, содержащиеся в новейших исследованиях, разногласия ученых, обосновывает наиболее убедительную точку зрения. Необходимо записывать методические советы преподавателя, названия рекомендуемых им изданий. Не нужно стремиться к дословной записи лекций. Для того чтобы выделить главное в лекции и правильно ее законспектировать, полезно заранее просмотреть уже пройденный лекционный материал, для более полного и эффективного восприятия новой информации в контексте уже имеющихся знаний, приготовить вопросы лектору. Прочитав свой конспект лекций, следует обратиться к материалу учебника.

Обращение к ранее изученному материалу не только помогает восстановить в памяти известные положения, выводы, но и приводит разрозненные знания в систему, углубляет и расширяет их. Каждый возврат к старому материалу позволяет найти в нем что-то новое, переосмыслить его с иных позиций, определить для него наиболее подходящее место в уже имеющейся системе знаний. Неоднократное обращение к пройденному материалу является наиболее рациональной формой приобретения и закрепления знаний. Очень полезным в практике самостоятельной работы, является предварительное ознакомление с учебным материалом. Даже краткое, беглое знакомство с материалом очередной лекции дает многое. Студенты получают общее представление о ее содержании и структуре, о главных и второстепенных вопросах, о терминах и определениях. Все это облегчает работу на лекции и делает ее целеустремленной.

Работа с литературой

При изучении дисциплины студенты должны серьезно подойти к исследованию учебной и дополнительной литературы. Данное требование особенно важно для подготовки к практическим занятиям.

Особое внимание студентам следует обратить на соответствующие статьи из научных журналов. Данные периодические издания представлены в читальном зале ПКИ. 

При подготовке к практическому занятию студенты имеют возможность воспользоваться консультациями преподавателя. Качество учебной работы студентов преподаватель оценивает в конце занятия, выставляя в рабочий журнал текущие оценки. Студент имеет право ознакомиться с ними.

Методические рекомендации по самостоятельной работе студентов

Цель самостоятельной работы - подготовка современного компетентного специалиста и формирование способностей и навыков к непрерывному самообразованию и профессиональному совершенствованию.

Реализация поставленной цели предполагает решение следующих задач:

· качественное освоение теоретического материала по изучаемой дисциплине, углубление и расширение теоретических знаний с целью их применения на уровне межпредметных связей;

· систематизация и закрепление полученных теоретических знаний и практических навыков;

· формирование умений по поиску и использованию нормативной, правовой, справочной и специальной литературы, а также других источников информации;

· развитие познавательных способностей и активности, творческой инициативы, самостоятельности, ответственности и организованности;

· формирование самостоятельности мышления, способностей к саморазвитию, самообразованию, самосовершенствованию и самореализации;

· развитие научно-исследовательских навыков;

· формирование умения решать практические задачи (в профессиональной деятельности), используя приобретенные знания, способности и навыки.
· Самостоятельная работа является неотъемлемой частью образовательного процесса.

Самостоятельная работа предполагает инициативу самого обучающегося в процессе сбора и усвоения информации, приобретения новых знаний, умений и навыков и ответственность его за планирование, реализацию и оценку результатов учебной деятельности. Процесс освоения знаний при самостоятельной работе не обособлен от других форм обучения.

Самостоятельная работа должна:

· быть выполнена индивидуально (или являться частью коллективной работы). В случае, когда СР подготовлена в порядке выполнения группового задания, в работе делается соответствующая оговорка;

· представлять собой законченную разработку (этап разработки), в которой анализируются актуальные проблемы по определенной теме и ее отдельных аспектов;

· отражать необходимую и достаточную компетентность автора;

· иметь учебную, научную и/или практическую направленность;

· быть оформлена структурно и в логической последовательности: титульный лист, оглавление, основная часть, заключение, выводы, список литературы, приложения,

· содержать краткие и четкие формулировки, убедительную аргументацию, доказательность и обоснованность выводов;

· соответствовать этическим нормам (правила цитирования и парафраз; ссылки на использованные библиографические источники; исключение плагиата, дублирования собственного текста и использования чужих работ).

Формы самостоятельной работы обучающихся по темам дисциплины

В качестве одной из форм самостоятельной работы студентам предлагается подготовка докладов/рефератов, в том числе с представлением электронной презентации.

Примерная тематика докладов/рефератов

1. Проблемы российских экспортеров. Связанные с обстоятельствами работы на рынках зарубежных партнеров.

2. Проблемы в практике международной торговли по регламентированию внешнеторговых операций.

3. Проблемы, связанные с отсутствием стабильного механизма регулирования ВЭД в России: для отечественного предпринимательства и иностранных партнеров.

4. Проблемы овладения участниками ВЭД практикой нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности в России.

5. Проблемы преодоления нетарифных ограничений при вывозе из России сырьевых товаров.

6. Проблемы, связанные с особым порядком экспорта из России для отдельных групп продукции.

7. Проблемы по лицензированию и квотированию для экспортеров, обеспечивающих поставки в счет межправительственных соглашений России.

8. Проблемы, предусмотренные нетарифным регламентированием для импортируемых в Россию товаров.

9. Проблемы, ввязанные с преодолением таможенных формальностей при экспорте товаров из России.

10. Проблемы, связанные с прохождением таможенных процедур при ввозе товаров в Россию.

11. Проблемы для участников ВЭД, связанные с осуществлением мер валютного регулирования и контроля за экспортно-импортными операциями.

12. Проблемы для участников ВЭД, связанные с обеспечением налоговых платежей при импорте товаров в Россию.

13. Проблемы для экспортеров и импортеров, связанные с практикой таможенно-тарифного регулирования ВЭД в Россию.

14. Проблемы для экспортеров и импортеров России, связанные с порядком расчета и оплаты таможенных пошлин, сборов и налогов.

15. Проблемы, связанные с уплатой акцизов для импортных товаров.

16. Проблемы выхода на внешний рынок участников ВЭД в России.

17. Проблемы выбора экспортной стратегии экспорто-ориентированных предприятий.

18. Проблемы создания внешнеторговой фирмы в составе предприятий-экспортеров.

19. Проблемы поиска иностранного партнера для экспортной операции.

20. Проблемы поиска и формирования информационной базы о внешних рынках и экспортных ценах.

21. Проблемы развития ВЭД в России.

22. Проблемы в подготовке оценки деловой репутации иностранного партнера.

23. Проблемы выбора формы работы на внешнем рынке.

24. Проблемы определения географических границ экспортного рынка.

25. Проблемы установления делового контакта с иностранным партнером.

26. Проблемы определения продуктовых границ внешнего рынка.

27. Проблемы осуществления оперативно коммерческой работы по внешнеторговой фирме.

28. Проблемы выбора страны-местонахождения будущего партнера по внешнеторговой сделке.

29. Проблемы выбора посредника на российском рынке для осуществления внешнеторговой сделки.

30. Международный маркетинг и услуги. Характеристика мирового рынка услуг

31. Регулирование международной торговлей услугами

32. Развитие международного туризма

33. Специфика концепции многонационального рынка

34. Планирование международного маркетинга

35. Особенности исследований зарубежных рынков

36. Критерии и признаки сегментации зарубежного рынка

37. Этапы сегментации зарубежного рынка

38. Методы проникновения на международный рынок

39. Формирование товарной политики в международном маркетинге

40. Товарные стратегии в международном маркетинге

41. Формирование товарной марки

42. Назначение и оптимизация упаковки и сервисного обслуживания

43. Механизм формирования внешнеторговых цен

44. Обеспечение конкурентоспособности товара на экспортном рынке

45. Ценовая политика фирмы в международном маркетинге

46. Международные каналы распределения

47. Способы организации системы распределения

48. Способы обеспечения безопасности экспортных операций

49. Международная рекламная деятельность по продвижению товара на рынки сбыта. Виды

рекламы.

50. Продажа по каталогам

51. Выбор стратегии прямого маркетинга

52. Прямая почтовая реклама. Подготовка рекламного письма

53. Как продать новинку

54. Проведение рекламной компании в ИНТЕРНЕТе

55. Особенности коммуникативной политики на международных рынках

56. Особенности стратегии рекламирования продукции на международном рынке

57. Ограничения международной рекламной деятельности

58. Выбор средств массовой информации

59. Паблик рилейшенз в международном маркетинге.

60. Понятие и использование Паблисити

Методика написания рефератов и докладов

Целью написания рефератов является:

· привитие студентам навыков библиографического поиска необходимой литературы (на бумажных носителях, в электронном виде);

· привитие студентам навыков компактного изложения мнения авторов и своего суждения по выбранному вопросу в письменной форме, научно грамотным языком и в хорошем стиле;

· приобретение навыка грамотного оформления ссылок на используемые источники, правильного цитирования авторского текста;

· выявление и развитие у студента интереса к определенной научной и практической проблематике с тем, чтобы исследование ее в дальнейшем продолжалось в подготовке и написании курсовых и дипломной работы и дальнейших научных трудах.

Основные задачи студента при написании реферата:

· с максимальной полнотой использовать литературу по выбранной теме (как рекомендуемую, так и самостоятельно подобранную) для правильного понимания авторской позиции;

· верно (без искажения смысла) передать авторскую позицию в своей работе;

· уяснить для себя и изложить причины своего согласия (несогласия) с тем или иным автором по данной проблеме.

Требования к содержанию:

· материал, использованный в реферате, должен относится строго к выбранной теме;

· необходимо изложить основные аспекты проблемы не только грамотно, но и в соответствии с той или иной логикой (хронологической, тематической, событийной и др.)

· при изложении следует сгруппировать идеи разных авторов по общности точек зрения или по научным школам;

· реферат должен заканчиваться подведением итогов проведенной исследовательской работы: содержать краткий анализ-обоснование преимуществ той точки зрения по рассматриваемому вопросу, с которой Вы солидарны.

Работа по подготовке доклада включает не только знакомство с литературой по избранной тематике, но и самостоятельное изучение определенных вопросов. Она требует от студента умения провести анализ изучаемых государственно-правовых явлений, способности наглядно представить итоги проделанной работы, и что очень важно - заинтересовать аудиторию результатами своего исследования. Следовательно, подготовка научного доклада требует определенных навыков. Подготовка научного доклада включает несколько этапов работы:

1. Выбор темы научного доклада;

2. Подбор материалов;

3. Составление плана доклада. Работа над текстом;

4. Оформление материалов выступления;

5. Подготовка к выступлению.

Структура и содержание доклада:

Введение - это вступительная часть научно-исследовательской работы. Автор должен приложить все усилия, чтобы в этом небольшом по объему разделе показать актуальность темы, раскрыть практическую значимость ее, определить цели и задачи эксперимента или его фрагмента.

Основная часть. В ней раскрывается содержание доклада. Как правило, основная часть состоит из теоретического и практического разделов. В теоретическом разделе раскрываются история и теория исследуемой проблемы, дается критический анализ литературы и показываются позиции автора. В практическом разделе излагаются методы, ход, и результаты самостоятельно проведенного эксперимента или фрагмента.

В основной части могут быть также представлены схемы, диаграммы, таблицы, рисунки и

т.д.

В заключении содержатся итоги работы, выводы, к которым пришел автор, и рекомендации. Заключение должно быть кратким, обязательным и соответствовать поставленным задачам.

Список использованных источников представляет собой перечень использованных книг, статей, фамилии авторов приводятся в алфавитном порядке, при этом все источники даются под общей нумерацией литературы. В исходных данных источника указываются фамилия и инициалы автора, название работы, место и год издания.

Приложение к докладу оформляются на отдельных листах, причем каждое должно иметь свой тематический заголовок и номер, который пишется в правом верхнем углу, например: «Приложение 1».

Требования к оформлению доклада:

· объем доклада может колебаться в пределах 5-15 печатных страниц; все приложения к работе не входят в ее объем.

· доклад должен быть выполнен грамотно, с соблюдением культуры изложения.

· обязательно должны иметься ссылки на используемую литературу.

· должна быть соблюдена последовательность написания библиографического аппарата.

Критерии оценки доклада:

· актуальность темы исследования;

· соответствие содержания теме;

· глубина проработки материала;

· правильность и полнота использования источников;

· соответствие оформления доклада стандартам.

По усмотрению преподавателя доклады могут быть представлены на практических занятиях, научно-практических конференциях, а также использоваться как зачетные работы по пройденным темам.

Методические рекомендации по практическим занятиям
Цель проведения практических занятий заключается в закреплении полученных теоретических званий на лекциях и в процессе самостоятельного изучения студентами специальной литературы.

Основной формой проведения практических занятий является обсуждение наиболее проблемных и сложных вопросов по отдельным темам.В обязанности преподавателя входят оказание методической помощи и консультирование студентов по основным разделам изучаемой дисциплины.

Обязательным условием успешного проведения практических занятий является домашняя подготовка к ним студентов. Тематика практических занятий в основных пунктах совпадает с тематикой предшествующей лекции, но предполагает более детализированное освоение материала.

В начале каждого практического занятия преподаватель диктует ряд вопросов (5 или 6, в зависимости от количества студентов в группе), которые необходимо подготовить к следующему занятию, а также рекомендует дополнительную литературу, способную оказать содействие в процессе этой подготовки. Затем проводится кратковременное тестирование, имеющее целью проверку остаточных знаний студентов по одноименной с темой практического занятия лекции. Преподаватель сразу же проверяет тесты, используя «ключ», который имеется только у него, и дает дополнительные объяснения по вопросам, вызвавшим в аудитории наибольшее затруднения. Затем начинается опрос по теме практического занятия. Преподаватель спрашивает как студентов, желающих выступить, так и тех, кто не высказывает особого желания. Уровень знаний оценивается по пятибалльной шкале. Наиболее сложные вопросы, по которым студенты не нашли достаточного материала, или же которые вызвали затруднение в связи со сложностью их усвоения, получают дополнительные разъяснения и комментарии со стороны преподавателя.

На некоторых практических занятиях (по выбору преподавателя) заслушиваются доклады, подготовленные студентами на основании написанных ими ранее реферативных работ (темы рефератов студенты получают на первом занятии по предмету). Написание реферата помогает в усвоении материала по организации и технике внешнеторговых операций,учит анализировать и сопоставлять спорные точки зрения по тому или иному вопросу, формулировать собственное мнение.работа над рефератом завершается оформлением текста работы, подготовкой доклада и выступлением с докладом на семинарском занятии. В случае успешного выступления, демонстрирующего положительные результаты самостоятельной исследовательской работы студента, а также высокую культуру речи и умение вести полемику, преподаватель рекомендует реферат для участия в студенческой конференции.

Планы практических занятий.

Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность как поле интеграции внешней торговли с производством.

Задачи практического занятия

Показать сущность внешнеэкономической деятельности и проанализировать объективную основу для осуществления процессов в государственных и предпринимательских структурах. Выявить насколько необходимым является изучение внешнеэкономической деятельности и ее составляющих.

План практического занятия

1. Сравнение ВЭД и Внешнеэкономических связей, выявление различий. Сущность ВЭД.

2. Совокупность элементов ВЭД, основные функции ВЭД в составе предприятий.

3. Производственно-хозяйственные функции в составе ВЭД. Особенности разработки экспортных стратегий предприятия.

4. Конкурентоспособность товара и основные критерии.

Вопросы и задания.

1. Выявите и перечислите основные различия между внешнеэкономической деятельностью и внешнеэкономическими связями, уровни их осуществления.

2.Охарактеризуйте ВЭД предприятия, критерии и формы ее осуществления

3.. Назовите основные элементы ВЭД и основные функции ВЭД в составе предприятия.

4. Раскройте содержание производственно-хозяйственные функции в составе ВЭД

5. Приведите алгоритм разработки экспортной стратегии предприятия.

6. Приведите
структуру и содержание экспортного потенциала промышленного предприятия.

7. Расскажите
о методике оценки конкурентоспособности товара на внешнем рынке.

Тема 2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

Задачи практического занятия

Изучение совокупности видов внешнеэкономической деятельности - международное инвестиционное сотрудничество, производственная кооперация, внешнеторговая деятельность, валютные и финансово-кредитные операции -, их особенностей, значения при реализации экспортной стратегии предприятий. Выявление особенностей использования каждого вида ВЭД.

План практического занятия

1. Внешнеторговая деятельность предприятий и организаций как основной из видов ВЭД российских экспортеров и импортеров, ее отличительные характеристики.

2. Изучение отдельных режимов осуществления внешнеторговой деятельности.

3. Инвестиционное сотрудничество и производственная кооперация.

4. Валютные и финансово-кредитные операции как вид ВЭД в непроизводственной сфере и составная часть международных коммерческих сделок.

Вопросы и задания.

1. В чем заключается специфика и сложность деятельности экспорто- и импорто-ориентированных предприятий и организаций на внешнем рынке?

2.Охарактеризуйте специфику отдельных режимов осуществления внешнеторговой деятельности промышленными предприятиями

3. Назовите
виды и формы международного кооперационного сотрудничества предприятий во ВЭД.

4. Назовите
основные формы инвестиционного сотрудничества, которые могут использовать в современных условиях хозяйствования российские промышленные предприятия

5.Охарактеризуйте валютно-финансовый механизм во ВЭД промышленных предприятий

6.Охарактеризуйте нормативно-правовую базу и технику осуществления финансово-кредитных операции при заключении международных коммерческих сделок.

Тема 3. Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования.

Задачи практического занятия

Охарактеризовать основной состав участников сферы ВЭД в России, условий появления и развития новых организационных форм участия во ВЭД. Показать, какие разновидности субъектов ВЭД в России существуют на сегодняшний день. Рассмотреть роль регулирующих и регламентирующих органов.

План практического занятия

1. Классификация субъектов ВЭД в России, ее принципы и характеристика.

2. Экспортеры-производители, работающие на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии ВЭД в России.

3. Особая роль посреднических организаций в реализации ВЭД.

4. Необходимость содействующих организаций, их роль и профиль деятельности.

Вопросы и задания.

1. Дайтерасширенную характеристику основных субъектов ВЭД в России.

2. Расскажите
о промышленных предприятиях и организациях Самарской области - основных экспортерах, и их деятельности на рынках дальнего и ближнего зарубежья

3. Расскажите об основных импортерах - промышленных предприятиях и организациях Самарской области. Назовите основные причины импорта сырья, комплектующих и готовых изделий

4. Каковы
стратегии и функции предприятий, работающих на внешнем рынке без внешнеторговых посредников?

5.Охарактеризуйте особую роль посреднических организаций в реализации ВЭД.

6.Приведите примеры, доказывающие целесообразность привлечения для осуществления ВЭД предприятий содействующих организаций, их роль и профиль деятельности.

Тема 4. Внешнеторговая деятельность в рамках организации работы внешнеторговой фирмы экспортера-производителя.

Задачи практического занятия

Провести оценку целесообразности и основных принципов создания внешнеторговой фирмы (ВТФ) в составе предприятий экспортеров-производителей. Показать основные цели создания и функции ВТФ. Уяснить принципа организационно-функциональной структуры ВТФ, охарактеризовать оперативно-коммерческую работу ВТФ и ее направления в процессе планирования внешнеторговых операций.

План практического занятия

1. Внешнеторговая фирма (ВТФ): сущность, необходимость создания.

2. Организационные принципы построения ВТФ, характеристики и критерии их выбора.

3. Организация работы по оценке и выбору внешних рынков. Экспортный маркетинг и его приоритетное значение в определении необходимых ориентиров работы на внешних рынках.

4. Поиск и принципы обоснования выбора иностранного партнера на внешнем рынке, оценка его деловой репутации, формирование информационной карты на фирму-партнера, содержание ее разделов.

5. Оперативно-коммерческая работа ВТФ и ее направления в процессе планирования внешнеторговых операций.

Вопросы и задания

1.Охарактеризуйте назначение и основные функции внешнеторговой фирмы в составе экспортоориентированоого предприятия.

2. Какова
роль внешнеторговой фирмы в развитии экспортного потенциала предприятия?

3. Назовите
организационные принципы и формы построения внешнеторговой фирмы предприятия , критерии их выбора.

4. Укажите,
как внешнеторговая фирма предприятия взаимодействует с другими его отделами,

5. В чем проявляется специфика организации работы по оценке и выбору внешних рынков.

6. Расскажите
о содержании оперативно-коммерческой работа ВТФ и ее направлении в процессе планирования внешнеторговых операций.

Тема 5. Стратегия развития внешнеэкономической деятельности в России.

Задачи практического занятия

Ознакомить студентов с процессами внешнеэкономического реформирования внешней торговли в современных условиях развития экономики России, объективными предпосылками и основными этапами проведения реформ. А также изучить особенности государственной внешнеэкономической политики и стратегии.

План практического занятия

1. Особенности реформирования внешней торговли и ВЭД в России.

2. Государственная внешнеэкономическая политика и внешнеэкономическая стратегия. Основные направления и приоритеты.

3. Государственная система поддержки и стимулирования промышленного экспорта.

4. Совершенствование механизмов регулирования ВЭД.

Тема 6. Организация и техника проведения международных торгов

План практического занятия

1. Понятие и практика проведения международных торгов.

2. Сферы применения торгов в международной практике.

3. Виды международных торгов.

4. Организация и техника внешнеэкономических операций на международных товарных биржах

Методические рекомендации по написанию контрольных работ

Контрольную работу выполняют студенты заочной формы обучения. Выполнение контрольной работы - одна из важнейших форм самостоятельных занятий студентов, способствующая подготовке к сдаче экзамена, углубленному изучению соответствующей науки и учебной дисциплины. Подготовка и написание контрольной работе приучает студента к творческому труду, формирует навыки анализа литературы и обобщения материала, практики, помогает овладеть элементами исследовательского подхода в работе. Контрольная работа как самостоятельное учебно-научное исследование может выявить уровень общенаучной и специальной подготовки студента, его способность применять полученные знания для решения конкретных проблем, склонность к анализу и самостоятельному обобщению материала по вопросам исследования.

Основные требования к контрольной работе

Выполнение контрольных работ призвано решить следующие задачи:

· изучить определённый минимум литературы по вопросам исследования, отечественный и зарубежный опыт, и зафиксировать необходимую информацию;

· обработать полученный материал, проанализировать, систематизировать, интерпретировать и грамотно изложить состояние изучаемого вопроса.

В соответствии с учебным планом и программой курса студент должен написать контрольную работу по предложенному кафедрой варианту.

Выполняя контрольную работу, необходимо внимательно ознакомиться с условиями заданий и написать развернутый и аргументированный ссылками на научную и учебную литературу ответ. При написании контрольной работы необходимо проанализировать научную и учебную специальную литературу, публикации в периодической печати.

Контрольная работа должна быть оформлена в соответствии с требованиями, предъявляемыми к данному виду работ. Контрольная работа обязательно должна иметь титульный лист, список использованной литературы, оформленный в соответствии с требованиями стандарта. Контрольная работа оформляется в отдельной тетради или на стандартных листах (формат А4). В последнем случае работа должна быть скреплена или должна находиться в папке для контрольных работ. Текст должен быть написан (напечатан) грамотно, разборчивым почерком.

Контрольная работа должна быть представлена не позднее срока, установленного учебным планом. Студенты, не представившие работу к указанному сроку и не получившие “зачтено” по ней, к экзамену по дисциплине не допускаются.

11. Перечень нормативных правовых документов, основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)
а) нормативные  правовые документы
1. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30.11.1994 № 51–ФЗ (ред. От 26.07.2006) // Собрание законодательства РФ. – 1994. – № 32. – Ст. 3301. – КонсультантПлюс. [Элек​трон.Ресурс]. – Электрон. Дан. – [М., 2016.]
2. Федеральный закон от 27.12.2002 N 184-ФЗ (с изменениями и дополнениями) «О техническом регулировании» – КонсультантПлюс. [Элек​трон.Ресурс].
Б) Основная литература
Основная литература:

1.
Внешнеэкономическая деятельность предприятия : учебник / под ред. засл. деят. науки РФ, д-ра экон. наук, проф. И.Н. Иванова. — М. : ИНФРА-М, 2019. - 297 с. - (Высшее образование: Бакалавриат). — http://znanium.com/catalog/product/995937

2.
Экономика предприятия : учебник / В.И. Гришин, Я.П. Силин, под ред. — Москва : КноРус, 2019. — 472 с. — Для бакалавров. — ISBN 978-5-406-06448-1.

3.
Комплексный анализ хозяйственной деятельности предприятия : учебник / Г.В. Савицкая. — 7-е изд., перераб. и доп. — М. : ИНФРА-М, 2017. — 608 с. — (Высшее образование: Бакалавриат). —http://znanium.com/catalog/product/671375

В) Дополнительная литература:
1.
Внешнеэкономическая деятельность предприятий в схемах и таблицах : учебное пособие / Д.С. Лебедев. — Москва : Проспект, 2017. — 400 с. — ISBN 978-5-392-21540-9. https://www.book.ru/book/921698

2.
Кузьминов А.В. Стратегия предприятия [Электронный ресурс] : учебно-методическое пособие / А.В. Кузьминов. — Электрон.текстовые данные. — Симферополь: Университет экономики и управления, 2017. — 168 c. — 2227-8397. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/73284.html

3.
Евченко Н.Н. Внешнеэкономическая деятельность регионов России. Часть 1 [Электронный ресурс] : учебное пособие / Н.Н. Евченко. — Электрон.текстовые данные. — Ростов-на-Дону: Южный федеральный университет, 2015. — 69 c. — 978-5-9275-1771-8. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/78667.html

4.
Евченко Н.Н. Внешнеэкономическая деятельность регионов России. Часть 2 [Электронный ресурс] : учебное пособие / Н.Н. Евченко. — Электрон.текстовые данные. — Ростов-на-Дону: Южный федеральный университет, 2015. — 44 c. — 978-5-9275-1772-5. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/78668.html

5.
Беркова О.В. Внешнеэкономическая деятельность в агропромышленном комплексе [Электронный ресурс] : учебное пособие / О.В. Беркова, М.К. Жудро, Е.И. Михайловский. — Электрон.текстовые данные. — Минск: ТетраСистемс, Тетралит, 2014. — 240 c. — 978-985-7081-15-8. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/28057.html
12. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)

1. Национальная Электронная Библиотека (нэб.рф) http://xn--90ax2c.xn--p1ai/
2. http://www.buhgalteria.ruИнформационно-аналитическое портал, содержащий аналитические и правовые материалы по различным аспектам бухучета и налогообложения. Действующие форумы по проблемам бухучета.

12. Перечень информационных технологий, используемых при осуществлении образовательного процесса по дисциплине (модулю), перечень программного обеспечения и информационных справочных систем (при необходимости)

1.   Консультант Плюс-  компьютерная справочная правовая система в России
Режим доступа: http://www.consultant.ru/
2.  Гарант — справочно-правовая система разработки компании «Гарант-сервис-университет».

Режим доступа:  http://www.garant.ru/
13. Описание материально–технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю)

Специальные помещения  должны представлять собой учебные  аудитории для проведения занятий лекционного типа, занятий семинарского типа, курсового проектирования (выполнения курсовых работ),  групповых и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной аттестации, а также помещения для самостоятельной работы и помещения для хранения и профилактического обслуживания учебного оборудования. Специальные помещения должны быть укомплектованы специализированной мебелью и техническими средствами   обучения, служащими для представления учебной информации большой аудитории. 

Для проведения занятий лекционного типа предлагаются наборы демонстрационного  оборудования    и учебно- наглядно пособий, обеспечивающие тематически иллюстрации, соответствующие примерным программа (модулей), рабочим учебным программам дисциплин (модулей).

Помещения для самостоятельной работы обучающихся должны быть оснащены компьютерной технико с возможностью подключения к сети «Интернет» и обеспечением доступа в электронную информационно-образовательную среду организации.   

15. Методические рекомендации по организации изучения дисциплины (модуля) для преподавателей, образовательные технологии

Методические указания для преподавателя

Изучение дисциплины проводится в форме лекций, практических занятий, организации самостоятельной работы студентов, консультаций. Главное назначение лекции - обеспечить теоретическую основу обучения, развить интерес к учебной деятельности и конкретной учебной дисциплине, сформировать у студентов ориентиры для самостоятельной работы над курсом.

Основной целью практических занятий является обсуждение наиболее сложных теоретических вопросов курса, их методологическая и методическая проработка. Они проводятся в форме опроса, диспута, тестирования, обсуждения докладов и пр.

Самостоятельная работа с научной и учебной литературой, изданной на бумажных носи-телях, дополняется работой с тестирующими системами, с информационными базами данных сети Интернет.

Методы проведения аудиторных занятий:

-
лекции, реализуемые через изложение учебного материала под запись с сопровождением наглядных пособий в виде слайдов;

-
практические занятия, во время которых студенты выступают с докладами по заранее предложенным темам и дискуссионно обсуждают их между собой и преподавателем; решаются практические задачи (в которых разбираются и анализируются конкретные ситуации) с выработкой умения формулировать выводы, выявлять тенденции и причины изменения социальных явлений; проводятся устные и письменные опросы (в виде тестовых заданий) и контрольные работы (по вопросам лекций и практических занятий), проводятся деловые игры.

Лекции есть разновидность учебного занятия, направленная на рассмотрении теоретических вопросов излагаемой дисциплины в логически выдержанной форме. Основными целями лекции являются системное освещение ключевых понятий и положений по соответствующей теме, обзор и оценка существующей проблематики, ее методологических и социокультурных оснований, возможных вариантов решения, дача методических рекомендаций для дальнейшего изучения курса, в том числе литературы и источников. Лекционная подача материала, вместе с тем, не предполагает исключительную активность преподавателя. Лектор должен стимулировать студентов к участию в обсуждении вопросов лекционного занятия, к высказыванию собственной точки зрения по обсуждаемой проблеме.

Практические занятия направлены на развитие самостоятельности студентов в исследовании изучаемых вопросов и приобретение профессиональных умений и навыков. Практические занятия традиционно проводятся в форме обсуждения проблемных вопросов в группе при активном участии студентов, они способствуют углубленному изучению наиболее фундаментальных и сложных проблем курса, служат важной формой анализа и синтеза исследуемого материала, а также подведения итогов самостоятельной работы студентов, стимулируя развитие профессиональной компетентности, навыков и умений. На практических занятиях студенты учатся работать с научной литературой, четко и доходчиво излагать проблемы и предлагать варианты их решения, аргументировать свою позицию, оценивать и критиковать позиции других, свободно публично высказывать свои мысли и суждения, грамотно вести полемику и представлять результаты собственных исследований.

При проведении практических занятий преподаватель должен ориентировать студентов при подготовке использовать в первую очередь специальную научную литературу (монографии, статьи из научных журналов).

Результаты работы на практических занятиях должны учитываться преподавателем при выставлении итоговой оценки по данной дисциплине. На усмотрение преподавателя студенты, активно отвечающие на занятиях, и выполняющие рекомендации преподавателя при подготовке к ним, могут получить повышающий балл к своей экзаменационной оценке.

Особенности реализации дисциплины в отношении лиц из числа инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья

Студенты с ограниченными возможностями здоровья, в отличие от остальных студентов, имеют свои специфические особенности восприятия, переработки материала.

Подбор и разработка учебных материалов должны производится с учетом того, чтобы предоставлять этот материал в различных формах так, чтобы инвалиды с нарушениями слуха получали информацию визуально, с нарушениями зрения - аудиально (например, с использованием программ-синтезаторов речи) или с помощью тифлоинформационных устройств.

Выбор средств и методов обучения осуществляется самим преподавателям. При этом в образовательном процессе рекомендуется использование социально-активных и рефлексивных методов обучения, технологий социокультурной реабилитации с целью оказания помощи в установлении полноценных межличностных отношений с другими студентами, создании комфортного психологического климата в студенческой группе.

Согласно требованиям, установленным Минобрнауки России к порядку реализации образовательной деятельности в отношении инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья, необходимо иметь в виду, что:

1)
инвалиды и лица с ограниченными возможностями здоровья по зрению имеют право присутствовать на занятиях вместе с ассистентом, оказывающим обучающемуся необходимую помощь.

2)
инвалиды и лица с ограниченными возможностями здоровья по слуху имеют право на использование звукоусиливающей аппаратуры.

При проведении промежуточной аттестации по дисциплине обеспечивается соблюдение следующих общих требований:

-
проведение аттестации для инвалидов в одной аудитории совместно с обучающимися, не являющимися инвалидами, если это не создает трудностей для инвалидов и иных обучающихся при прохождении государственной итоговой аттестации;

-
присутствие в аудитории ассистента (ассистентов), оказывающего обучающимся инвалидам необходимую техническую помощь с учетом их индивидуальных особенностей (занять рабочее место, передвигаться, прочитать и оформить задание, общаться с экзаменатором);

-
пользование необходимыми обучающимся инвалидам техническими средствами при прохождении аттестации с учетом их индивидуальных особенностей;

-
обеспечение возможности беспрепятственного доступа обучающихся инвалидов в аудитории, туалетные и другие помещения, а также их пребывания в указанных помещениях.

По письменному заявлению обучающегося инвалида продолжительность сдачи обучающимся инвалидом экзамена может быть увеличена по отношению к установленной продолжительности его сдачи:

-
продолжительность сдачи экзамена, проводимого в письменной форме, - не более чем на 90 минут;

-
продолжительность подготовки обучающегося к ответу на экзамене, проводимом в устной форме, - не более чем на 20 минут;

В зависимости от индивидуальных особенностей обучающихся с ограниченными возможностями здоровья организация обеспечивает выполнение следующих требований при проведении аттестации:

а)
для слепых:

-
задания и иные материалы для сдачи экзамена оформляются рельефно-точечным шрифтом Брайля или в виде электронного документа, доступного с помощью компьютера со специализированным программным обеспечением для слепых, либо зачитываются ассистентом;

-
письменные задания выполняются обучающимися на бумаге рельефно-точечным шрифтом Брайля или на компьютере со специализированным программным обеспечением для слепых, либо надиктовываются ассистенту;

-
при необходимости обучающимся предоставляется комплект письменных принадлежностей и бумага для письма рельефно-точечным шрифтом Брайля, компьютер со специализированным программным обеспечением для слепых;

б)
для слабовидящих:

-
задания и иные материалы для сдачи экзамена оформляются увеличенным шрифтом;

-
обеспечивается индивидуальное равномерное освещение не менее 300 люкс;

-
при необходимости обучающимся предоставляется увеличивающее устройство, допускается использование увеличивающих устройств, имеющихся у обучающихся;

в)
для глухих и слабослышащих, с тяжелыми нарушениями речи:

-
обеспечивается наличие звукоусиливающей аппаратуры коллективного пользования, при необходимости обучающимся предоставляется звукоусиливающая аппаратура индивидуального пользования;

-
по их желанию испытания проводятся в письменной форме;

г)
для лиц с нарушениями опорно-двигательного аппарата (тяжелыми нарушениями двигательных функций верхних конечностей или отсутствием верхних конечностей):

-
письменные задания выполняются обучающимися на компьютере со специализированным программным обеспечением или надиктовываются ассистенту;

-
по их желанию испытания проводятся в устной форме.

О необходимости обеспечения специальных условий для проведения аттестации обучающийся должен сообщить письменно не позднее, чем за 10 дней до начала аттестации. К заявлению прилагаются документы, подтверждающие наличие у обучающегося индивидуальных особенностей (при отсутствии указанных документов в организации).
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»
ПОВОЛЖСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ
ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ 

ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ (МОДУЛЮ)
Внешнеэкономическая деятельность
Направление подготовки (специальность)   38.03.02 Менеджмент

Направленность (профиль) Управление человеческими ресурсами
1. Паспорт 

фонда оценочных средств

1.1. Компетенции, формируемые в процессе изучения дисциплины

	Индекс


	Формулировка компетенции



	ПК-16
	Владением навыками оценки инвестиционных проектов, финансового планирования и прогнозирования с учетом роли финансовых рынков и институтов

	ПК-20
	Владением навыками подготовки организационных и распорядительных документов, необходимых для создания новых предпринимательских структур


1.2. Сведения об иных дисциплинах (преподаваемых, в том числе, на других кафедрах) участвующих в формировании данных компетенций

Компетенция ПК - 16 формируется в процессе изучения дисциплин (прохождения практик): финансы и кредит.

Компетенция ПК - 20 формируется в процессе изучения дисциплин (прохождения практик): документационное обеспечение управления. 
1.3. Этапы формирования и программа оценивания контролируемой компетенции

Основными этапами формирования компетенций при изучении студентами дисциплины является последовательное изучение содержательно связанных между собой разделов и тем учебных занятий. Изучение каждого раздела и темы предполагает овладение студентами необходимыми компетенциями. Результат аттестации студентов на различных этапах формирования компетенции показывает уровень освоения компетенций студентами. 

	№
	Код контролируемой компетенции (или ее части)
	Контролируемые модули, разделы (темы) дисциплины
	Наименование оценочного средства

	1
	ПК - 16
	Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность как поле интеграции внешней торговли с производством
Тема 2. Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика
Тема 4 Внешнеторговая деятельность в рамках организации работы внешнеторговой

фирмы экспортера-производителя
	Опросы, реферат, 

	2
	ПК - 20
	Тема 3. Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования
Тема 5. Стратегия развития внешнеэкономической деятельности предприятия
Тема 6. Организация и техника проведения международных торгов
	Опросы, реферат, 


Процедура оценивания

1. Процедура оценивания результатов освоения программы учебной дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности  ПК-16,ПК-20  компетенций студента при осуществлении текущего контроля и проведении промежуточной аттестации.

2. Уровень сформированности компетенции (одной или нескольких) определяется по качеству выполненной студентом работы и отражается в следующих формулировках: высокий, хороший, достаточный, недостаточный.

3. При выполнении студентами заданий текущего контроля и промежуточной аттестации оценивается уровень облучённости «знать», «уметь», «владеть» в соответствии с запланированными результатами обучения и содержанием рабочей программы дисциплины: 

-профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, выполнении тестовых заданий, практических работ,

-степень владения профессиональными умениями – при решении ситуационных задач, выполнении практических работ и других заданий.

4. Результаты выполнения заданий фиксируются в баллах в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций. Общее количество баллов складывается из:

-сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня облучённости «уметь», 

-сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня облучённости «владеть», 

-сумма баллов за ответы на дополнительные вопросы.

5. По итогам текущего контроля и промежуточной аттестации в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций определяется уровень сформированности компетенций студента и выставляется оценка по шкале оценивания.

	1.4. Показатели и критерии оценивания компетенций, шкала оценивания

	Компетенции
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания компетенций

	
	
	Высокий (верно и в полном объеме)
5 6.
	Средний
(с
незначительным и замечаниями) 4 6.
	Низкий (на базовом уровне, с ошибками) 3 6.
	Недостаточный (содержит большое количество ошибок/ответ не дан) - 2 б.

	Теоретические  и практические показатели

	ПК-16
	Знать понятийный аппарат внешнеэкономической деятельности;

состав и классификацию участников внешнеэкономической деятельности 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан

	
	Уметь анализировать внешнюю и внутреннюю среду организации, выявлять ее ключевые элементы и оценивать их влияние на организацию;

ориентироваться в системе национального и наднационального регулирования внешнеэкономической деятельности; 

определять эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан

	
	Владеть методами оценки результатов коммерческой деятельности предприятия во внешнеэкономической сфере 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан

	ПК-20
	Знать виды внешнеторговых операций и их преимущества; 

особенности учета внешнеэкономических операций; принципы составления отчетности по экспортно-импортным операциям. 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан

	
	Уметь отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан

	
	Владетьнавыками организации и техники проведения экспортно-импортных операций
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан


Шкала оценивания

для проведения экзамена 

	Оценка
	Баллы
	Уровень сформированности компетенции

	отлично
	24-30
	высокий

	хорошо
	18-24
	хороший

	удовлетворительно
	12-18
	достаточный

	неудовлетворительно
	12 и менее
	недостаточный


2.Типовые контрольные задания для оценки результатов обучения по дисциплине и иные материалы для подготовки к промежуточной аттестации 

2.1 Материалы для подготовки к промежуточной аттестации
Вопросы к экзамену:

1. 1 Основные положения и принципы внешнеэкономической деятельности.. 

2. Методы государственного регулирования внешнеэкономических связей.

3.  Структура экспортных и импортных операций.

4. Базисные рынки для внешнеэкономических связей. 

5. Терминология внешнеэкономических связей. 

6. Классификация рынков.

7. Классификация фирм-контрагентов на внешнем рынке. 

8. Характер внешнеторговых операций.

9. Виды коммерческих сделок. 

10. Классификация видов внешнеторговых сделок.

11.  Классификация международных страховых операций.

12. Валютное регулирование и операции с валютой. 

13. Основные положения валютного регулирования. 

14. Характеристика мировых валютных рынков.

15. Состояние, проблемы и направления внешнеэкономических связей РФ.

16. Понятие, формы и методы осуществления внешнеэкономических связей.

17. Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ.

18. Состояние, структура и особенности внешнеэкономических связей России в сфере АПК.

19. Выбор и оценка партнера на мировом рынке.

20. Подготовка и заключение международных торговых сделок.

21. Психологические и культурные различия иностранных потребителей.

22. Транспортный менеджмент во ВЭД.

23. Международные посреднические операции.

24. Современные формы международной торговли.

25. Валютные курсы, валютные риски во ВЭД.

26. Валютный рынок: понятия и основные элементы.

27. Информационное обеспечение и технические средства ВЭД.

28. Понятие инжиниринга, консалтинга в современной практике внешнеэкономических связей.

29. Условия международного обмена научно-технической продукцией.

30. Особенности подготовки лицензионных соглашений.

31. Общие принципы таможенного регулирования. 

32. Процедуры таможенного оформления.

33. Таможенно-тарифная политика при регулировании ВЭС

34. Понятие о международных торгах.

35. Разновидности биржевых операций.

36. Встречная торговля и совместные предприятия. 

37. Основные причины возникновения встречной торговли. 

38. Подготовка контракта. 

39. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности.
40. Сущность экономических методов регулирования ВЭД.
41. Внешнеторговый договор: основные положения и особенности.
42. Особенности подготовки лицензионных соглашений.
43. Базисные условия поставок в контрактах.
44. Сущность биржевой торговли, ее основные центры.
45. Понятие и содержание типового контракта.
Промежуточная аттестация

2.2 Комплект тестовых заданий

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»

Направление подготовки (специальность)   38.03.02. Менеджмент 

 Направленность (профиль) Управление человеческими ресурсами 

Дисциплина – Мировая экономика и международные и экономические отношения 

Тест 

1. Сбытовые посредники - стокисты:

A) за свой счет закупают товары на внутреннем рынке и перепродают их за границей;

Б) покупают за свой счет товары за границей и перепродают их на внутреннем рынке оптовым и розничным торговцам;

B) выполняют экспортно-импортные операции за свой счет и от своего имени на основе специального договора о консигнационном складе

Код контролируемой компетенции: ПК-2, ПК-6, ПК-7

2. Сбытовые посредники - дистрибьюторы:

A) занимаются, в основном импортом, как правило, имеют монопольное право на закупку и продажу определенных товаров;

Б) за свой счет закупают товары на внутреннем рынке и перепродают их за границей;

выполняют экспортно-импортные операции за свой счет и от своего имени на основе специального договора о консигнационном складе
3. Договор о франшизе - это:

A) разновидность договора об исключительной продаже товаров, когда продавец обязуется оказать коммерческую, техническую и организационную помощь для содействия покупателю в продвижении конкретных товаров и услуг;

Б) договор, по которому одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение совершать сделки от своего имени, но за счет комитента;

B) договор, в котором консигнант дает поручение консигнатору на продажу товаров со склада за границей в течение определенного времени (срока консигнации) за вознаграждение;

Г) договор о совершении одним лицом (агентом) действий по поручению и за счет другого лица (принципала).

4. Договор консигнации - это:

A) разновидность договора об исключительной продаже товаров, когда продавец обязуется оказать коммерческую, техническую и организационную помощь для содействия покупателю в продвижении конкретных товаров и услуг;

Б) договор, по которому одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение совершать сделки от своего имени, но за счет комитента;

B) договор, в котором консигнант дает поручение консигнатору на продажу товаров со склада за границей в течение определенного времени (срока консигнации) за вознаграждение;

Г) договор о совершении одним лицом (агентом) действий по поручению и за счет другого лица (принципала).
5. Договор комиссии - это:

A) разновидность договора об исключительной продаже товаров, когда продавец обязуется оказать коммерческую, техническую и организационную помощь для содействия покупателю в продвижении конкретных товаров и услуг;

Б) договор, по которому одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение совершать сделки от своего имени, но за счет комитента;

B) договор, в котором консигнант дает поручение консигнатору на продажу товаров со склада за границей в течение определенного времени (срока консигнации) за вознаграждение;

Г) договор о совершении одним лицом (агентом) действий по поручению и за счет другого лица (принципала).

6. Торговые компенсационные сделки подразделяются на :

A) краткосрочные компенсационные сделки, встречные закупки, авансовые закупки;

Б) бай-бэк, цессия, ВОТ, раздел продукции;

B) спот, форвард, реэкспорт, реимпорт;

Г) проекты с обратной закупкой на компенсационной основе - «бай-бэк», «раздел продукции», «ВОТ»

7. Дизажио - это:

A) сделка, в которой одна сторона осуществляет поставку второй стороне товаров, услуг и технологий, используемых последней для создания производственных мощностей;

Б) операции встречной торговли;

B) разница в стоимости между клиринговой и твердой валютами.

8. Основные разновидности встречных закупок:

A) импорт, экспорт, реэкспорт, реимпорт;

Б) бартер, операции с давальческим сырьем, выкуп устаревшей продукции;

B) параллельные, «офсет», треугольные, «свитч» (соглашения с передачей финансовых обязательств);

Г) бай-бэк, цессия, ВОТ, раздел продукции.

9. Письменное предложение продавца о поставке определенной партии товара, направляемое одному возможному покупателю называется:

A) свободная оферта;

Б) твердая оферта;

B) акцепт;

Г) запрос.

10. Вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергшегося какой-либо переработке - это:

A) экспортная операция;

Б) импортная операция;

B) реимпортная операция;

Г) реэкспортная операция.

11. Экспортный лизинг предполагает, что:

A) все участники лизинга находятся в разных странах;

Б) лизинговая компания и арендатор находятся в одной стране, а производитель - в другой;

B) лизинговая компания и производитель находятся в одной стране, а арендатор в другой;

Г) все участники лизинга находятся в одной стране.

12. В базисных условиях поставки Инкотермс группа F рассматривает следующие обязанности продавца:

A) полную доставку до места назначения (место нахождения покупателя);

Б) передачу товаров покупателю непосредственно в своих помещениях;

B) заключение договора перевозки и погрузка товара на соответствующее транспортное средство; Г) предоставление товара в распоряжение перевозчика, нанятого покупателем.

13. Задаток - это:

A) полный или частичный платеж, который передается одной стороной в счет причитающихся с нее платежей другой стороне;

Б) денежная сумма, выдаваемая одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения договора и в обеспечение его исполнения;

B) передача от поставщика банку или специализированной компании денежных требований к покупателю путем продажи векселей или других долговых требований;

Г) передача денежных требований поставщика к покупателю банку или специализированной факторинговой компании за определенное вознаграждение.

14. Под форфейтингом понимается:

A) полный или частичный платеж, который передается одной стороной в счет причитающихся с нее платежей другой стороне;

Б) денежная сумма, выдаваемая одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения договора и в обеспечение его исполнения;

B) передача от поставщика банку или специализированной компании денежных требований к покупателю путем продажи векселей или других долговых требований;

Г) передача денежных требований поставщика к покупателю банку или специализированной факторинговой компании за определенное вознаграждение.

15. Аванс предполагает:

A) полный или частичный платеж, который передается одной стороной в счет причитающихся с нее платежей другой стороне;

Б) денежная сумма, выдаваемая одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения договора и в обеспечение его исполнения;

B) передача от поставщика банку или специализированной компании денежных требований к покупателю путем продажи векселей или других долговых требований;

Г) передача денежных требований поставщика к покупателю банку или специализированной факторинговой компании за определенное вознаграждение.

17. Виды неустойки:

А)
Платежная, контрактная, авансовая, тендерная, фирменная, личная, правительственная;

Б) Нормативная, договорная, зачетная, исключительная, альтернативная;

В)
реальная, на предъявителя, авансовая, гарантийная;

Г) тендерная, зачетная, альтернативная.

18. Узуфрукт - это:

A) устанавливаемое по закону или договору право пользования чужим имуществом с присвоением пользователем приносимых доходов, но при условии сохранения существа данной вещи;

Б) приобретение права пользования недвижимым имуществом, которое включает право возводить на арендуемой земле сооружения;

B) способ обеспечения исполнения обязательств, при котором кредитор (залогодержатель) имеет право получить удовлетворение своего требования из стоимости заложенного имущества в случае невыполнения должником (залогодателем) обеспеченного залогом обязательства;

Г) определенная законом или договором денежная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения (например, при просрочке исполнения) обязательства.

19. Эмфитевзис - это:

А)
устанавливаемое по закону или договору право пользования чужим имуществом с присвоением пользователем приносимых доходов, но при условии сохранения существа данной вещи;

Б) приобретение права пользования недвижимым имуществом, которое включает право возводить на арендуемой землесооружения;
В)
способ обеспечения исполнения обязательств, при котором кредитор (залогодержатель) имеет право получить удовлетворение своего требования из стоимости заложенного имущества в случае невыполнения должником (залогодателем) обеспеченного залогом обязательства;

Г) определенная законом или договором денежная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения (например, при просрочке исполнения) обязательства.
18. Виды гарантий:

А)
Платежная, контрактная, авансовая, тендерная, фирменная, личная, правительственная;

Б) Нормативная, договорная, зачетная, исключительная, альтернативная;

В)
реальная, на предъявителя, авансовая, гарантийная;

Г) тендерная, зачетная, альтернативная.

19. Залог - это:

A) устанавливаемое по закону или договору право пользования чужим имуществом с присвоением пользователем приносимых доходов, но при условии сохранения существа данной вещи;

Б) приобретениеправа пользования недвижимым имуществом, которое включает право возводить на арендуемой земле сооружения;

B) определенная законом или договором денежная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения (например, при просрочке исполнения) обязательства;

Г) способ обеспечения исполнения обязательств, при котором кредитор (залогодержатель) имеет право получить удовлетворение своего требования из стоимости заложенного имущества в случае невыполнения должником (залогодателем) обеспеченного залогом обязательства.

20. Какой вариант франчайзинга предполагает в ответ на первоначальную уплату франчайзеру взносов за деятельность на исключительной территории рынка получение главным франчайзи в будущем от франчайзера роялти, величина которых зависит от доли в общем объеме реализации тех новых франчайзи, которых он вовлек в эту франчайзинговую схему:

А)классический франчайзинг;

Б) региональный франчайзинг;

В)суб-франчайзинг;

Г) развивающийся франчайзинг.

21. Какой вариант франчайзинга предполагает передачу франчайзером эксклюзивных прав на развитие какого-то географического района группе инвесторов. Инвесторы, в свою очередь либо развивают своих собственных франчайзеров, которыми они владеют на этой территории, либо подбирают франчайзи, при этом положение инвестора как собственника ограничено.

А)классический франчайзинг;

Б) региональный франчайзинг;

В)суб-франчайзинг;

Г) развивающийся франчайзинг.

22. Факторинг - это:

А)полный или частичный платеж, который передается одной стороной в счетпричитающихся с нее платежей другой стороне;

Б) денежная сумма, выдаваемая одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения договора и в обеспечение его исполнения;

В)передача от поставщика банку или специализированной компании денежных требований к покупателю путем продажи векселей или других долговых требований;

Г) передача денежных требований поставщика к покупателю банку или специализированной факторинговой компании за определенное вознаграждение.

23. Ввоз из-за границы ранее вывезенного товара, не подвергшегося какой-либо переработке - это:

А)экспортная операция;

Б) импортная операция;

В)реимпортная операция;

Г) реэкспортная операция.

24. В базисных условиях поставки Инкотермс группа D рассматривает следующие обязанности продавца:

А)полную доставку до места назначения (место нахождения покупателя);

Б) передачу товаров покупателю непосредственно в своих помещениях;

В) заключение договора перевозки и погрузка товара на соответствующее транспортное средство; Г) предоставление товара в распоряжение перевозчика, нанятого покупателем.

25. В базисных условиях поставки Инкотермс группа C рассматривает следующие обязанности продавца:

A) полную доставку до места назначения (место нахождения покупателя);

Б) передачу товаров покупателю непосредственно в своих помещениях;

В) заключение договора перевозки и погрузка товара на соответствующее транспортное средство; Г) предоставление товара в распоряжение перевозчика, нанятого покупателем.

28. Эмбарго - это:

А)ограничение на ввоз или вывоз товаров или валюты

Б) запрет на ввоз или вывоз в другую страну товаров или валюты

В) разрешение на ввоз или вывоз в другую страну товаров или валюты

29. Индент - это:

A) разовое поручение импортера одной страны комиссионеру другой страны на покупку партии товара у производителя страны посредника;

Б) оказание содействия в заключении сделки от имени и за счет принципалов;

B) предоставление посреднику исключительного права продажи на определенный товар на обозначенной территории;

Г) поручение консигнатору на продажу товаров со склада за границей в течение определенного времени за вознаграждение.

30. Виды цен, устанавливаемые при заключении сделки купли-продажи:

А)
простые, сложные;

Б) аккредитив, инкассо, кредит;

В)
твердые, скользящие, подвижные, с последующей фиксацией;

Г) с оплатой пошлины или без оплаты пошлины.

ВАРИАНТЫ КОНТРОЛЬНЫХ РАБОТ

Контрольная работа №1.

ТЕМА 1. Сущность и задачи внешнеэкономической деятельности предприятия на современном этапе экономического развития страны.

1. Место страны в системе мировых хозяйственных связей и международном разделении

труда

2. Роль внешнеэкономических связей (ВЭС) и внешнеэкономической деятельности (ВЭД) в развитии народного хозяйства России.

3. Развитие экспортно-импортных отношений. Формирование обоснованной внешнеэкономической специализации страны. Стратегия развития ВЭС.

Контрольная работа №2.

ТЕМА2. Основные направления ВЭД предприятия и формы сотрудничества. Методы осуществления ВЭД.

1.Основные направления ВЭД предприятия:

-строительство,
реконструкция,
техническое
перевооружение
и

модернизация промышленных объектов на территории страны и за рубежом;

-сотрудничество в области строительства предприятий на компенсационной основе.

2. Основные формы сотрудничества, их характеристика, механизм осуществления во внешнеэкономической деятельности предприятия:

-лизинг; инжиниринг; прямые хозяйственные связи; факторинг.

3. Методы осуществления ВЭД - биржи, аукционы, международные торги, выставки.

Контрольная работа №3.

ТЕМА 2. Основные направления ВЭД предприятия и формы сотрудничества. Методы осуществления ВЭД.

1.Основные направления ВЭД предприятия:

-сотрудничество в области промышленной кооперации специализации, включая совместные предприятия. Международный научно- технический обмен

2. Основные формы сотрудничества, их характеристика, механизм осуществления во внешнеэкономической деятельности предприятия: экспортно-импортные формы сотрудничества, реэкспорт, реимпорт, патентно-лицензионная торговля, торговля ноу-хау.

3. Торговые
посредники: простые посредники, агенты, комиссионеры, сбытовые посредники (дилеры, дистрибьюторы). Виды договоров, заключаемых с внешнеторговыми посредниками.

Контрольная работа №4.

ТЕМА 3. Организация управления ВЭД в современных условиях хозяйствования

1. Характеристика современной системы государственного управления и регулирования ВЭД в России.

2.Организация управления ВЭД на федеральном и региональном уровнях.

3.Методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности предприятий: административное, таможенно-тарифное, валютное. Формы стимулирования экспорта.

Контрольная работа №5.

ТЕМА 4. Маркетинг во внешнеэкономической деятельности предприятия.

1. Сущность,
принципы и методы международной маркетинговой деятельности. Маркетинговое планирование на предприятии.

2. Оценка экспортного потенциала промышленного предприятия.

3. Роль
маркетинга в планировании экспортного ассортимента и управления им.

Контрольная работа №6.

Тема 4. Валютно-финансовый механизм осуществления экспортных операций промышленными предприятиями.

1. Валютно-финансовые условия международных контрактов купли-продажи.

2. Валютные риски в международной торговле. Методы страхования валютных приисков.

3. Формы расчетов, используемые во внешнеэкономической деятельности предприятий.

Контрольная работа №7.

ТЕМА 5. Ценовая политика и ценообразование во ВЭД предприятия.

1.Ценовая политика. Основные виды ценовых маркетинговых стратегий, используемые в практике ВЭД предприятий. Тактика ценовой политики предприятия.

2.Основные методы ценообразования во внешнеторговой практике отечественных предприятий. Понятие контрактной цены, виды контрактных цен, методы их расчета.

3. Проблемы поиска и формирования информационной базы о внешнеторговых ценах.

Контрольная работа №8.

ТЕМА 7. Заключение и исполнение экспортно-импортных сделок

1. Процедура
и техника осуществления экспортно-импортных сделок.

2. Содержание
контракта международной купли-продажи. Основные статьи международного контракта купли-продажи и их характеристика.

3. Базисные
условия контракта.
2.3. Критерии оценки для проведения экзамена по дисциплине

Оценка «зачтено» выставляется студенту, если он показал достаточный уровень сформированности компетенций (см. таблицу пункта 1.4 Паспорта фонда оценочных средств, при этом студент показал высокий уровень теоретических знаний программного материала, умело формулирует выводы, отвечает на дополнительные вопросы,

оценка «не зачтено» - студент показал недостаточный уровень сформированности компетенций, допускает грубые ошибки при ответе на вопросы, не способен аргументировано и последовательно излагать материал, допускает грубые ошибки в ответах, неправильно отвечает на поставленный вопрос или затрудняется с ответом. 
Тестовый контроль знаний на экзамене оценивается:

«отлично» - 76-100% правильных ответов, показывая высокий уровень сформированности компетенций;

«хорошо» - 51-75% правильных ответов (хороший уровень сформированности компетенций);

«удовлетворительно» - 35-50% правильных ответов (достаточный уровень сформированности компетенций);
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Вопросы для обсуждения 

	1. 3.
	Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

	2. 4.
	Участники внешнеэкономической деятельности как субъекты государственного регулирования. Состав участников сферы ВЭД в России.

	3. 1.
	Внешнеторговая фирма: сущность, разновидности создания. Основные принципы организации ВТФ. Оперативно-коммерческая работа ВТФ.

	4. 2.
	Основные этапы проведения реформ по регулированию ВЭД в России: особенности и предпосылки.

	5. 3.
	Методы государственного регулирования в международной практике.

	6. 4.
	Административные и экономические методы регулирования ВЭД: назначение и основные отличия.

	7. 5.
	Механизм тарифного регулирования, его состав. Таможенные тарифы и таможенные пошлины, их функции и классификация.

	8. 6.
	Совокупность элементов валютно-кредитного воздействия на внешнеторговые операции: валютный курс, котировка валют и валютный паритет, валютная интервенция и маневрирование банковскими процентными ставками.

	9. 7.
	Методы стимулирования национальных экспортеров.

	10. 8.
	Нетарифные ограничения для экспорта и импорта на рынках иностранных партнеров. Инструменты административного ограничения импорта. Количественные ограничения импорта, «добровольное ограничение» импорта, антидемпинговые меры, специальные требования, предписания таможенных органов.

	11. 9.
	Общая характеристика механизма государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в России. Основные недостатки.

	12. 10.
	Таможенное регулирование как метод государственно-экономического воздействия на сферу ВЭД, его сущность и составные элементы.

	13. 11.
	Таможенные тарифы и таможенные пошлины.

	14. 12.
	Таможенная стоимость и методы ее определения.

	15. 13.
	Таможенные режимы в России. Особенности их применения.

	16. 14.
	Система налогового регулирования внешнеэкономической деятельности в России.

	17. 15.
	НДС и акцизы на импортные товары. Особенности применения.

	18. 16.
	Элементы валютного регулирования и валютного контроля на внутреннем рынке России.

	19. 17.
	Система нетарифных ограничений в сфере ВЭД в России. Состав элементов ограничения импорта и экспорта.

	20. 18.
	О сновные формы внешнеэкономических связей

	21. 19.
	Факторы развития внешнеэкономической деятельности

	22. 20.
	Экспортный контроль в России, основная цель и сфера действия. Особый порядок экспорта для отдельных групп товаров и процесс его организации.


Критерии оценки: 

Оценка «отлично» - студент показывает полные и глубокие знания программного материала, логично и аргументировано отвечает на поставленный вопрос, а также дополнительные вопросы, показывает высокий уровень теоретических знаний.

Оценка «хорошо» - студент показывает глубокие знания программного материала, грамотно его излагает, достаточно полно отвечает на поставленный вопрос и дополнительные вопросы, умело формулирует выводы. В тоже время при ответе допускает несущественные погрешности.

Оценка «удовлетворительно» - студент показывает достаточные, но не глубокие знания программного материала; при ответе не допускает грубых ошибок или противоречий, однако в формулировании ответа отсутствует должная связь между анализом, аргументацией и выводами. Для получения правильного ответа требуется уточняющие вопросы.

Оценка «неудовлетворительно» - студент показывает недостаточные знания программного материала, не способен аргументировано и последовательно его излагать, допускается грубые ошибки в ответах, неправильно отвечает на поставленный вопрос или затрудняется с ответом.
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Дисциплина: Внешнеэкономическая деятельность
ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 1

1. Основные положения и принципы внешнеэкономической деятельности. 

2. Понятие и содержание типового контракта.
3. Задача. В начале года иностранная фирма получила предложение на поставку 15 рефрижераторов на условиях использования скользящих цен. В результате согласований подписан контракт:

– базисная цена установки – 20 тыс. долл. США;

      – дата поставки – апрель текущего года.

	Виды затрат
	Сумма, тыс. долл. США

	Основные и вспомогательные материалы
	8,2

	Комплектующие изделия
	2,4

	Электроэнергия на технологические цели
	0,2

	Заработная плата
	4,0

	Амортизационные отчисления
	3,0

	Накладные расходы
	0,4

	Коммерческие расходы
	0,7

	Прибыль
	1,1

	итого
	20,0


Индексы цен материальных ресурсов и ставок оплаты труда текущего года

	Месяц
	Индексы цен на матер.ресурсы
	Индексы ставок зарплаты

	Янв.
	114,2
	131,3

	Февр.
	115,7
	132,8

	Март
	118,6
	133,2


Рассчитать экспортную цену установки и окончательную стоимость контракта, учитывая, что средняя скидка за объем поставки при 10 единицах составляет 8%.
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 2

1. Методы государственного регулирования внешнеэкономических связей.

2. Сущность биржевой торговли, ее основные центры.
3. Задача. Определить уровень цены товара методом скользящего ценообразования. Исходные данные (тыс. руб./ед.) приведены в таблице.

	Показатель
	Значение

	Основные материалы (базовая величина)
	400

	Индекс роста цен на материалы, %
	5

	Заработная плата с начислениями (базовая величина)
	300

	Индекс роста цен на з/п, %
	8

	Затраты (всего)
	1000

	Цена базовая
	1200
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 3

1. Структура экспортных и импортных операций.

2. Базисные условия поставок в контрактах.
3. Задача. Фирма получила заказ на производство оборудования и его поставку через год. В договоре (контракте) предусмотрено использование скользящей цены. Базовая цена составит 1,5 млн руб./ед. Изменяющиеся части затрат следующие: заработная плата с отчислениями – 500 тыс. руб./ед.; затраты на основные материалы – 340 тыс. руб./ед. Затраты всего – 1140 тыс. руб./ед. За год цены на материалы выросли на 10%, ставки зарплаты – на 5%. Определить окончательный вариант цены методом скользящего ценообразования.
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 4

1. Базисные рынки для внешнеэкономических связей. 

2. Особенности подготовки лицензионных соглашений.
3. Задача. В таблице представлены данные о спросе и предложении часов в США и Швейцарии. Ответьте на следующие вопросы:

1. Каковы равновесные цены и количество продукции на рынках часов обеих стран при отсутствии внешней торговли?

2. Какая из стран будет экспортировать часы?

3. Какова цена равновесия на рынке часов при наличии внешней торговли?

	Цена часов

за 1 шт.,

долл.
	Спрос

в США,

тыс. шт.
	Предложение

в США,

тыс. шт.
	Спрос

в Швейцарии,

тыс. шт.
	Предложение

в Швейцарии,

тыс. шт.

	10
	110
	0
	80
	30

	20
	90
	20
	50
	50

	30
	70
	40
	35
	65

	40
	60
	60
	20
	80

	50
	50
	80
	5
	95

	60
	40
	95
	0
	105
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ №  5

1. Классификация рынков.

2. Сущность экономических методов регулирования ВЭД.
3. Задача. Внутренний рынок зерна Бразилии и Аргентины имеет такие

параметры соответственно:

SБр = DБр = 50 тыс. т, при РБр = 200 долл. за 1 т;

SAp = DАр = 60 тыс. т, при РАр= 120 долл. за 1 т.

Формируется экспорт и импорт зерна.

Смоделируйте ситуацию спроса на мировом рынке и обоснуйте ее.
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 6

1. Классификация фирм-контрагентов на внешнем рынке. 

2. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности.
3. Задача. Исходя из данных таблицы, определите, какая из трех зарубежных фирм-экспортеров товараАв данную страну (X, Y или Z) может быть обвинена в демпинге на ее внутренний рынок.

	Показатель, ден. ед.
	Фирма X
	Фирма Y
	Фирма Z

	Средние издержки производства в расчете на единицу продукции
	10
	10
	10



	Цена товараАна внутренних рынках

фирм-экспортеров
	10
	12
	9

	Экспортная цена товараА
	11
	11
	10,5

	Цена товараА, произведенного

импортозамещающими фирмами в данной стране
	12
	13
	11
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 7
1. Виды коммерческих сделок. 

2. Основные причины возникновения встречной торговли. 

3. Задача. Определить сумму налогов, входящих в состав таможенных платежей при ввозе в РФ пива. Груз 6000 л; таможенная стоимость – 0,8 долл./л; пошлина – 0,5 р./л; специальная пошлина – 1,5 %; дополнительная импортная пошлина – 5 %; акциз – 7 р./л; НДС – 18 %. Курс Евро – 40,2 руб., курс доллара – 31,5 руб.
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 8
1. Классификация видов внешнеторговых сделок.

2. Встречная торговля и совместные предприятия. 

3. Задача. Небольшая страна импортирует товар X. Мировая цена этого товара равна 30 долларов. Кривая внутреннего предложения товара X в этой стране определяется уравнением: Qs = 650 + 3Р, а уравнение кривой спроса имеет вид: Qd = 1050 – 5Р. Предположим, что страна ввела специфический таможенный тариф в размере 10 за каждую единицу товара X. Рассчитайте влияние таможенного тарифа на:

а) благосостояние потребителей;

б) доходы производителей;

в) доходную часть государственного бюджета;

г) благосостояние страны в целом.
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 9
1. Классификация международных страховых операций.

2. Разновидности биржевых операций.

3. Задача. Декларируется ввозимый на территорию РФ товар – олово не обработанное, не регированное. Код товара по ТН ВЭД ТС – 8001100000. Таможенная стоимость товара – 750 тыс. $. Количество товара 10 тыс. кг. Страна происхождения – Швеция. Курс валюты: 1€ = 42 руб., 1$ = 32 руб. Вопрос: Исчислить все положенные платежи в процедуре «выпуск для внутреннего потребления».
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 10
по дисциплине «Внешнеэкономическая деятельность»

1. Валютное регулирование и операции с валютой. 

2. Понятие о международных торгах.

3. Задача. С таможенной территории стран таможенного союза (ТТ ТС) вывозится (экспорт) в Австрию товар – мочевина. Код товара по ТН ВЭД – 310210. Таможенная стоимость – 25 тыс. $. Количество ввозимого товара – 500 тыс. кг. Курс валюты: 1€ = 42 руб., 1$ = 32 руб. Вопрос: Исчислить все положенные таможенные платежи в процедуре «экспорта».  
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 11
1. Основные положения валютного регулирования. 

2. Таможенно-тарифная политика при регулировании ВЭС

3. Задача. Декларируется ввозимый не территорию РФ из Молдавии товар – яблоки, свежие. Код товара по ТН ВЭД – 0808101000. Количество товара – 2 тыс. кг. Таможенная стоимость – 1 тыс. $ США. Предоставлен сертификат происхождения по форме СТ-1. Курс валюты: 1€ = 44 руб., 1$ = 29 руб. Вопрос: Исчислить все положенные таможенные платежи. 
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 12
1. Характеристика мировых валютных рынков.

2. Процедуры таможенного оформления.

3. Задача. Сургутнефтегаз продаёт Финляндии – сырую нефть. Количество товара – 2 тыс. тонн. Фактурная стоимость – 160 тыс. $ США. Условие поставки EX/Y. Транспортные расходы до места назначения - 1 тыс. $, в том числе до границы РФ – 200 $. Страховка 10 тыс. $. Курс пересчёта – 20 руб. Вопрос: Начислить все таможенные платежи для процедуры «экспорт». 
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 13
1. Состояние, проблемы и направления внешнеэкономических связей РФ.

2. Общие принципы таможенного регулирования. 

3. Задача. Отечественное предприятие заключило контракт на продажу иностр. фирме продукции на сумму 150 тыс. долл. США, включая затраты на упаковку. Основная перевозка осуществляется морским транспортом. Остальные расходы (в пересчете на доллары по официальному курсу) составили следующие величины (табл.) в тыс. дол. Определить цены EXW, FOB, CIF, DDP.
	Показатель
	Значение

	Сборы за таможенное оформление и таможенные пошлины (в стране экспортера)
	10,0

	Транспортные расходы до порта экспортера
	4,0

	Фрахтование судна
	31,0

	Погрузо-разгрузочные работы (в стране экспортера)
	1,0

	Страхование основной перевозки
	5,0

	Сборы за таможенное оформление и таможенные пошлины (в стране импортера)
	12,0

	Погрузо-разгрузочные работы с основного судна (в стране импортера)
	11,0
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 14
1. Понятие, формы и методы осуществления внешнеэкономических связей.

2. Особенности подготовки лицензионных соглашений.

3. Задача. Предприятие по контракту должно поставить на экспорт 900 единиц продукции по цене 90 долл. за единицу по курсу 30 руб. за долл. Фактические поставки составили 880 единиц продукции по цене 92 долл. за единицу по курсу ЦБ РФ 29,9 руб. за долл. Рассчитать коэффициенты выполнения экспортных поставок (+общий коэффициент выполнения контракта), а также абсолютное отклонение выручки из-за влияния вышеописанных факторов. Предприятие должно поставить на экспорт 1000 единиц продукции по цене 800 долл. за единицу. Фактически было поставлено 800 единиц по цене 789 долл., 100 единиц по цене 790 долл., 100 единиц по цене 810 долл. за единицу. Рассчитать общую сумму скидок или надбавок; индекс потерь экспортной выручки. Как во внешнеторговом контракте называются дополнительные скидки от базисной цены, а также дополнительные надбавки к базисной цене
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 15
1. Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ.

2. Условия международного обмена научно-технической продукцией.

3. Задача. Предприятие в Воронеже продало 35 т проволоки немецкому предприятию, расположенному примерно в 150 км от г. Гамбурга, с обязательством доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения.

Укажите, в чем ошибка воронежского предприятия с точки зрения организации поставки товара? Ответьте:

какой, на ваш взгляд, должен быть базис поставки в данном случае?

какой маршрут транспортировки Вы бы избрали?

какой вид (ы) транспорта Вы бы использовали?
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 16
1. Состояние, структура и особенности внешнеэкономических связей России в сфере АПК.

2. Понятие инжиниринга, консалтинга в современной практике внешнеэкономических связей.

3. Задача. Лицензиар предлагает лицензиату выкупить исключительную лицензию на производство зубной пасты. Расчетный объем производства – 2 млн шт. в год, цена за тюбик – 3 долл. США, срок лицензии – 8 лет, расчетная валовая прибыль – 0,25 долл. на 1 шт. (до выплаты лицензионного вознаграждения), ставка банковского депозита – 9,75% годовых.

По предложению лицензиара возможны следующие формы лицензионного вознаграждения:

а) роялти в виде отчислений 12% от суммы ежегодной реализации;

б) отчисление в пользу лицензиара ежегодно 25% от полученной валовой прибыли;
Критерии оценки: 

· актуальность темы исследования;

· соответствие содержания теме;

· глубина проработки материала;

· правильность и полнота использования источников;

· соответствие оформления доклада стандартам.

По усмотрению преподавателя доклады могут быть представлены на практических занятиях, научно-практических конференциях, а также использоваться как зачетные работы по пройденным темам.
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