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1. Цели и задачи освоения дисциплины (модуля)

Целью освоения дисциплины «Коммерческое право» является изучение гражданско-правовых основ регулирования коммерческих отношений в Российской Федерации.

Задачи дисциплины:

· изучить понятия коммерции и коммерческого права,

· определить правовой статус субъектов коммерческой деятельности,

· изучить особенности заключения договоров в сфере торговой деятельности,

· выявить специфику различных видов коммерческих договоров,

· анализировать особенности оборота различных видов товаров.

2. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы 

Дисциплина Коммерческое право относится к вариативной части Блока 1 Дисциплины (модули) основной профессиональной образовательной программы по направлению подготовки 40.03.01 Юриспруденция, направленность (профиль) Правоприменительная деятельность. 

Для изучения дисциплины необходимы знания, умения и владения навыками, формируемые предшествующими дисциплинами: Теория государства и права, Гражданское право, Договорное право.
3. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)


Изучение дисциплины направлено на формирование у обучающихся следующих профессиональных компетенций:

ПК – 5 способность применять нормативные правовые акты, реализовывать нормы материального и процессуального права в профессиональной деятельности;

ПК – 6 Обладать способностью юридически правильно квалифицировать факты и обстоятельства
В результате изучения дисциплины обучающийся должен:
	Формируемые компетенции (код компетенции)
	Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), характеризующие этапы формирования компетенций


	Наименование оценочного средства

	ПК - 5
	Знать: источники коммерческого права и основные принципы действия нормативных и правовых актов;
	Опрос

Доклад/Реферат

	
	Уметь: квалифицированно применять нормативные правовые акты коммерческого законодательства в конкретных сферах юридической деятельности, реализовывать нормы коммерческого законодательства  в профессиональной деятельности;
	

	
	Владеть: навыками анализа коммерческого законодательства
	

	ПК – 6
	Знать: основные положения квалификации фактов и обстоятельств  в профессиональной деятельности;
	Опрос

Доклад/Реферат

	
	Уметь: анализировать информацию о нормах коммерческого законодательства
	

	
	Владеть: навыками работы с правовыми актами, квалификацией фактов и обстоятельств в сфере коммерческого права.
	


4. Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы

Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы в академических часах с выделением объема контактной работы обучающихся с преподавателем и самостоятельной работы обучающихся 

очная форма обучения
	Вид учебной деятельности
	ак.часов 

	
	Всего
	По семестрам

	
	
	6

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	34,3
	34,3

	 Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	34,3
	34,3

	• занятия лекционного типа 
	14
	14

	• занятия семинарского типа:
	20
	20

	практические занятия
	20
	20

	лабораторные занятия
	не предусмотрена

	в том числе занятия в интерактивных формах
	10
	10

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	0,3
	0,3

	2. Самостоятельная работа студентов, всего
	73,7
	73,7

	• курсовая работа (проект)
	не предусмотрена

	• др. формы самостоятельной работы:
	73,7
	73,7

	– работа с нормативными документами
	24
	24

	– выполнение заданий, подготовка к опросу, реферата/доклада, и т.п
	49,7
	49,7

	3.Промежуточная аттестация: 

Зачет с оценкой
	+
	+

	ИТОГО: 

Общая трудоемкость
	часов
	108
	108

	
	зач. ед.
	3
	3


очно-заочная форма обучения 

	Вид учебной деятельности
	ак.часов 

	
	Всего
	По семестрам

	
	
	9

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	24,3
	24,3

	 Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	24,3
	24,3

	• занятия лекционного типа 
	10
	10

	• занятия семинарского типа:
	14
	14

	практические занятия
	14
	14

	лабораторные занятия
	не предусмотрена

	в том числе занятия в интерактивных формах
	6
	6

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	0,3
	0,3

	2. Самостоятельная работа студентов, всего
	83,7
	83,7

	• курсовая работа (проект)
	не предусмотрена

	• др. формы самостоятельной работы:
	83,7
	83,7

	– работа с нормативными документами
	24
	24

	– выполнение заданий, подготовка к опросу, реферата/доклада, и т.п
	59,7
	59,7

	3.Промежуточная аттестация: 

Зачет с оценкой
	+
	+

	ИТОГО: 

Общая трудоемкость
	часов
	108
	108

	
	зач. ед.
	3
	3


5. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам (разделам) с указанием количества академических часов и видов учебных занятий
5.1. Содержание дисциплины (модуля)

Тема 1. Общие положения о коммерческом праве.

 Понятие коммерческого права. Понятие торговой деятельности. История развития торгового права. Характеристика современного торгового законодательства России

Тема 2. Субъекты коммерческой деятельности.

Понятие и виды участников торговой деятельности (коммерческие организации, индивидуальные предприниматели, объединения предпринимателей). Требования, предъявляемые к субъектам коммерческой деятельности.

Тема 3. Объекты коммерческого права

Понятие и виды объектов коммерческого (торгового) права. Коммерческая оборотоспособность товаров. Классификация товаров. Средства индивидуализации и способы обособления товаров. Затаривание и упаковка товара.

Тема 4. Структура и инфраструктура товарного рынка.

Понятие товарного рынка и его структуры. Понятие и виды торговых посредников. Характеристика отдельных видов оптовых торговых и посреднических организаций. Торговое предприятие. Коммерческое обозначение предприятия. Понятие инфраструктуры товарного рынка. Понятие и виды организаторов товарного рынка. Характеристика отдельных видов организаторов товарного рынка.

Тема 5. Система договоров коммерческого права. Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки.

 Понятие и отличительные черты коммерческих договоров. Классификация коммерческих договоров. Структура договорных связей. Правовое регулирование заключения договоров. Заключение договоров посредством использования средств связи. Понятие и виды реализационных договоров.  Договор оптовой купли-продажи. Договор поставки. Понятие и виды биржевых сделок.

Тема 6. Посреднические договоры в торговле. Договоры, содействующие

торговле.

Торговое посредничество и представительство. Общая характеристика посреднических договоров. Договор торговой комиссии. Договоры поручения в торговле. Агентский договор. Дистрибьюторские договоры и договоры об исключительной продаже товаров. Общая характеристика договоров, содействующих торговле Договоры на выполнение маркетинговых исследований (оказание маркетинговых услуг). Договоры на распространение рекламы (оказание рекламных услуг). Договоры на информационное обслуживание (оказание информационных и консультационных услуг). Договор складского хранения. Договор страхования. Договор коммерческой концессии. Договоры перевозки и транспортной экспедиции.

Тема 7. Правовое регулирование приемки товаров. Экспертиза качества.

Правовое регулирование оборота пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий

Правовое регулирование приемки товаров. Порядок приемки во внутреннем обороте. Приемка импортных товаров. Экспертиза качества товаров. Понятие оборота пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий. Требования к участникам рынка пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий. Правовой режим пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий

Тема 8. Правовое регулирование оборота лекарственных и наркотических средств. Правовое регулирование обращения оружия. Отходы как объект коммерческого оборота.

Понятие оборота лекарственных и наркотических средств. Требования к участникам обращения лекарственных и наркотических средств. Правовой режим лекарственных и наркотических средств. Понятие оборота оружия и обращения с отходами. Требования к участникам отношений, связанных с обращением оружия и обращением с отходами. Правовой режим оружия и отходов.

Тема 9. Государственное регулирование и контроль в сфере торговой деятельности. Правовое регулирование внешнеторговой деятельности.

Понятие и методы государственного регулирования торговой деятельности. Антимонопольное регулирование торговой деятельности. Государственный и муниципальный контроль надзор в сфере торговли. Меры по развитию торговой деятельности. Источники правового регулирования внешнеторговой деятельности. Государственное регулирование внешнеторговой деятельности. Понятие внешнеторговой сделки, его форма и содержание.

5.2. Междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) дисциплинами (модулями)

Дисциплина «Коммерческое право» формирует профессиональные компетенции (ПК – 5; ПК – 6). Формирование  профессиональной компетенции ПК-5 продолжится в рамках изучения дисциплины Жилищное право; ПК-6 в рамках изучения дисциплины правовое регулирование рекламной деятельности.
5.3. Разделы, темы дисциплины (модуля) и виды занятий

очная форма обучения 

	№ п/п
	Наименование раздела,темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 

(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	самос–тоятельная работа 
	Всего 
	

	1
	 Общие положения о коммерческом

праве
	
	2
	8
	10
	

	2
	Субъекты коммерческой деятельности
	2
	2
	8
	12
	

	3
	Объекты коммерческого права
	
	2
	8
	10
	

	4
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	2
	2
	8
	12
	2

	5
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	2
	2
	8
	12
	2

	6
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	2
	2
	8
	12
	2

	7
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	2
	2
	10
	14
	2

	8
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.

Отходы как объект коммерческого оборота.
	2
	2
	8
	12
	2

	9
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	2
	4
	8
	14
	

	
	Итого 
	14
	20
	74
	108
	10


очно-заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела,темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 

(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	самос–тоятельная работа 
	Всего 
	

	1
	 Общие положения о коммерческом

праве
	
	
	8
	8
	

	2
	Субъекты коммерческой деятельности
	2
	
	8
	10
	

	3
	Объекты коммерческого права
	
	2
	10
	12
	

	4
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	
	2
	10
	12
	2

	5
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	2
	2
	8
	12
	

	6
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	
	2
	10
	12
	

	7
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	2
	2
	10
	14
	2

	8
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.

Отходы как объект коммерческого оборота.
	2
	2
	10
	14
	

	9
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	2
	2
	10
	14
	2

	
	Итого 
	10
	14
	84
	108
	6


6. Лабораторные занятия
Лабораторные занятия не предусмотрены.
7. Практические занятия 
Практические занятия по дисциплине Коммерческое право  проводятся с целью формирования компетенций обучающихся, закрепления полученных теоретических знаний на лекциях и в процессе самостоятельного изучения обучающимися специальной литературы. 
Содержание практических занятий по дисциплине представлено в таблице
очная форма обучения 

	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Тематика практических занятий 
	Трудо–емкость
(час.)

	1
	 Общие положения о коммерческом

праве
	 Общие положения о коммерческом

праве
	2

	2
	Субъекты коммерческой деятельности
	Субъекты коммерческой деятельности
	2

	3
	Объекты коммерческого права
	Объекты коммерческого права
	2

	4
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	2

	5
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	2

	6
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	2

	7
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	2

	8
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.
Отходы как объект коммерческого оборота.
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.
Отходы как объект коммерческого оборота.
	2

	9
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	4

	
	Итого 
	
	20


очно-заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Тематика практических занятий 
	Трудо–емкость
(час.)

	1
	 Общие положения о коммерческом

праве
	 Общие положения о коммерческом

праве
	

	2
	Субъекты коммерческой деятельности
	Субъекты коммерческой деятельности
	

	3
	Объекты коммерческого права
	Объекты коммерческого права
	2

	4
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	2

	5
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	2

	6
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	2

	7
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	2

	8
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.
Отходы как объект коммерческого оборота.
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.
Отходы как объект коммерческого оборота.
	2

	9
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	2

	
	Итого 
	
	14


8. Примерная тематика курсовых проектов (работ)


Курсовые проекты (работы) не предусмотрены.
9. Самостоятельная работа студента

Тема 1. Общие положения о коммерческом праве. 
Вопросы для самопроверки:

1. Охарактеризуйте предмет и метод коммерческого права. Каково соотношение понятий «коммерческое право» и «торговое право»? Какое место в системе российского права занимает коммерческое право? Поясните, как соотносятся коммерческая деятельность, торговая деятельность, торговля, реализация товаров, продажа товаров, товарное обращение, товарооборот. Как соотносятся торговая и предпринимательская деятельность? По каким критериям можно провести классификацию торговой деятельности на виды. Назовите виды торговой деятельности, которые не регулирует Закона «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации». Какое значение для коммерческого права имеет это исключение?

2. Каким ученым выделены исторические периоды развития торгового права. Охарактеризуйте эти периоды. Охарактеризуйте историю развития торгового права в России. Назовите ученых-цивилистов, анализировавших проблемы торгового права в своих трудах.

3. Назовите источники коммерческого права. Что понимается под торговым законодательством? Какие нормативные акты имеют особое значение в торговом законодательстве России? Приведите позиции ученых по вопросу о кодификации торгового законодательства. Раскройте значение торговых обычаев в регулировании торговой деятельности. Как соотносятся торговые обычаи и обычаи делового оборота?

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 2. Субъекты коммерческой деятельности. 
Вопросы для самопроверки:

1. Какие лица являются участниками коммерческой деятельности? Сформулируйте понятие коммерсанта. Как данное понятие раскрывается в зарубежном законодательстве? Назовите основного субъекта русского дореволюционного торгового права. Как соотносятся между собой коммерсанты и предприниматели? Укажите категории лиц, которым запрещено заниматься коммерческой деятельностью согласно российскому законодательству. Приведите несколько критериев для классификации субъектов коммерческой деятельности и дайте их общую характеристику. Каковы особенности участия некоммерческих организаций в торговом обороте? Укажите особенности правового положения потребительских кооперативов на основе анализа Федерального Закона от 30 декабря 2006 г. № 271-ФЗ «О розничных рынках и о внесении изменений в Трудовой кодекс РФ». Какие вы знаете общественные организации, некоммерческие объединения (ассоциации и союзы), оказывающие влияние на торговлю в России? Являются ли государство и муниципальные образования субъектами коммерческого права? Какие формы участия органов исполнительной власти и местного самоуправления в торговом обороте вам известны? Что означает функциональная специализация участников коммерческой деятельности? Может ли товаропроизводитель осуществлять коммерческую деятельность?
2. Перечислите требования, предъявляемые к организации и осуществлению торговой деятельности. Назовите правомочия хозяйствующих субъектов, осуществляющих торговую деятельность в этой сфере. Допустимо ли применение требований Закона «О защите прав потребителей» к участникам торговой деятельности? В каких случаях предусмотрено государственное регулирование цен на отдельные виды товаров? В каких случаях и на какой срок государство может устанавливать предельно допустимые розничные цены? Назовите виды коммерческой деятельности, подлежащие обязательному лицензированию.

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 3. Объекты коммерческого права

 Вопросы для самопроверки:
1. Поясните, что понимается под объектами коммерческого права. Приведите определения товара, содержащиеся в Налоговом кодексе РФ, Законе «О защите конкуренции». Сравните их. В каком значении использует этот термин Гражданский кодекс РФ? Какое значение имеет выявление различий гражданского и торгового оборота для определения понятия объекта коммерческого права? Какое значение для коммерческого права имеют положения п. 4 Закона «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации»? Назовите признаки объектов коммерческого права. Как соотносятся понятия «товар» и «продукция»? Являются ли работы и услуги объектами коммерческого права? Назовите и охарактеризуйте товарораспорядительные документы как объекты коммерческого права.

2. Поясните, как соотносятся понятия оборотоспособности объектов гражданских прав и коммерческой оборотоспособности товаров. Назовите критерии ограничения оборотоспособности товаров. Какими нормативными актами предусмотрены эти ограничения? Подумайте, что понимается под свободной реализацией товаров.

3. Назовите виды товаров, имеющих значение для торговой деятельности. Какие классификационные критерии при этом были использованы? Назовите и охарактеризуйте общегосударственные классификации товаров. Поясните, что представляет собой система каталогизации продукции для федеральных государственных нужд.

4. Раскройте содержание понятий: товарный знак, бренд, торговая марка. Поясните их значение в торговом обороте. Какой товарный знак является коллективным? Что означает идентификация товара? Назовите способы идентификации (способы обособления) товаров. Какое значение имеет идентификация товаров? Какое значение для торгового оборота имеет штриховое кодирование (штриховая маркировка) товара? Назовите правила штрихового кодирования.

5. В чем заключается назначение тары и упаковки товара? Назовите виды тары. Какие правила о возврате тары устанавливает Гражданский кодекс РФ?

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 4. Структура и инфраструктура товарного рынка.
 Вопросы для самопроверки:

1. Приведите определения товарного рынка, содержащиеся в Законе «О защите конкуренции», Налоговом кодексе РФ, иных законах и подзаконных нормативных актах. Сравните их. В каком значении используется этот термин в правовой литературе? Как определяются границы товарного рынка? Поясните, что понимается под структурой товарного рынка.

2. Раскройте понятие торгового посредничества и торгового посредника. Какие выделяются признаки, присущие торговому посредничеству? Назовите виды торговых посредников, укажите классифицирующий критерий. Чем отличаются оптовые торговые и посреднические организации?

3. Поясните, какую роль в торговом обороте играют следующие субъекты: брокеры, комиссионеры, консигнаторы, торговые агенты, стокисты, дилеры, трейдеры, дистрибьюторы, торговые дома. Какое различие проводится между агентами производителей и сбытовыми агентами?

4. Раскройте понятия торгового предприятия и торгового объекта. Что понимается под площадью торгового объекта? Какими признаками характеризуются стационарные и нестационарные торговые объекты? Назовите особенности размещения нестационарных торговых объектов. Подумайте, относятся ли к числу торговых объектов товарные и консигнационные склады. Что понимается под торговой сетью? Подумайте, каким образом может происходить образование торговой сети. Какое значение для торгового предприятия имеет коммерческое обозначение? Какой правовой охраной оно пользуется?

5. Что понимается под инфраструктурой товарного рынка? Какие проблемы присущи инфраструктуре товарного рынка? Что подразумевает системный подход к формированию инфраструктуры товарных рынков? Назовите подсистемы, образующие инфраструктуру товарного рынка. Охарактеризуйте их.

6. В чем заключается назначение организаторов товарного рынка? Перечислите их. Каково состояние правового регулирования деятельности организаторов товарного рынка?

7. Охарактеризуйте правовое положение отдельных видов организаторов товарного рынка: товарных бирж, выставок, ярмарок, оптовых продовольственных рынков, коммерческих торгов. Назовите нормативно-правовую базу деятельности и особенности правового статуса каждого из них. Выделите общие элементы, присущие организаторам товарного рынка. На основе проведенного анализа составьте таблицу, демонстрирующую правовое положение организаторов товарного рынка.

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 5. Система договоров коммерческого права. Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки.
Вопросы для самопроверки:

1. Дайте понятие договора. Укажите значение договора для торгового оборота. Поясните, в каких значениях используется термин «договор» в гражданском и коммерческом праве. Отметьте отличия торговых договоров от общегражданских и предпринимательских. На основании проведенного анализа сформулируйте определение коммерческого договора. Каким образом, по Вашему мнению, соотносятся коммерческий договор и торговая сделка. В каких нормативных актах раскрываются эти понятия? Назовите критерии построения системы торговых сделок в зарубежном законодательстве. Какие факторы влияют на выбор вида договора при осуществлении торговой деятельности?

2. Назовите виды договоров, используемых при организации и осуществлении коммерческой деятельности и перечислите договоры каждого вида. Укажите взаимосвязь каждого вида с иными видами предпринимательской деятельности и имущественным оборотом в целом. Какие еще классификации коммерческих договоров предлагаются в научной литературе? Как проводилась классификация торговых договоров в дореволюционной юридической науке?

3. В каких аспектах рассматривается понятие структуры договорных связей. Укажите факторы, подлежащие учету изготовителем при выборе структуры связей по реализации произведенных товаров. Назовите виды коммерческих связей. Охарактеризуйте прямые договорные связи и связи с участием оптовых и иных посреднических организаций. Поясните, что понимается под каналом распределения и какие обстоятельства учитываются при их выборе. Регулируется ли законодательством структура договорных связей? Укажите особенности простой и сложной структур договорных связей. Рассмотрите структуру отношений по поставке товаров для государственных нужд. Каким образом исполнение обязательств третьим лицом влияет на структуру договорных связей? Охарактеризуйте систему генерального договора.

Задания для самостоятельной работы:

1.  Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 6. Посреднические договоры в торговле. Договоры, содействующие торговле.

Вопросы для самопроверки:

1. Укажите связь отношений посредничества с отношениями по представительству. Что понимается под коммерческим посредничеством? Какие действия вправе совершать коммерческий представитель в отличие от общегражданского представителя? Приведите примеры законов, определяющих особенности статуса и порядка деятельности некоторых видов коммерческих представителей. Назовите виды договоров, регулирующих коммерческое посредничество.

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 7. Правовое регулирование приемки товаров. Экспертиза качества. Правовое регулирование оборота пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
Вопросы для самопроверки:

1. Поясните, что понимается под приемкой товаров. Каковы цели проведения приемки? Назовите, в каких случаях закон закрепляет обязанность по проведению приемки товаров. Какие можно выделить виды приемки? Какие сроки приемки установлены законодательством.

2. Назовите виды приемки товара. Раскройте порядок приемки товаров от органов транспорта. Поясните, чем отличается приемка товара по количеству и по качеству. Назовите способы проведения проверки качества товара. Каким документом оформляются результаты приемки? Выделите особенности приемки импортных товаров.

3. Поясните, какое значение имеет экспертиза в торговых отношениях. Какие виды экспертизы могут проводиться? Охарактеризуйте товарную экспертизу. Какие организации вправе проводить экспертизу? Каким документом оформляются результаты экспертизы? Раскройте понятие пищевых продуктов и их виды. Что означает пищевая ценность? Перечислите общие требования к табачной продукции.Проанализируйте положения ст. 129 Гражданского кодекса РФ в отношении спиртосодержащей продукции. Поясните, какие пищевые продукты признаются некачественными и опасными. Как с указанными понятиями связаны фальсифицированные пищевые продукты? Раскройте понятие пищевых продуктов, получаемых с использованием ГМО.

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 8. Правовое регулирование оборота лекарственных и наркотических средств. Правовое регулирование обращения оружия. Отходы как объект коммерческого оборота.
Вопросы для самопроверки:

1. Раскройте содержание категорий рецептурные и безрецептурные лекарственные средства. Гомеопатические препараты относятся к лекарственным средствам по российскому законодательству? А БАДы признаются лекарственными средствами? Что понимается под оригинальными лекарственными средствами и дженериками? Что представляет собой перечень жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов. Согласно нормативной документации назовите 4 списка, на которые разделена вся масса наркотических средств.

2. Каковы цели проведения доклинических и клинических исследований лекарственных средств? Раскройте содержание и порядок экспертизы и государственной регистрации лекарственных средств. Каким образом Закон о лекарственных средствах различает понятия безопасности, эффективности и качества? Уточните полномочия Правительства РФ по регулированию обращения лекарственных средств. С какой целью введен в действие Государственный реестр цен на лекарственные средства? Что означает фармацевтическая деятельность. Какие требования к условиям осуществления деятельности, связанной с оборотом наркотических средств и психотропных веществ, предусмотрены в законодательстве Российской Федерации? Рассмотрите порядок лицензирования предприятий, связанных с оборотом наркотических и психотропных веществ.

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

Тема 9. Государственное регулирование и контроль в сфере торговой деятельности. Правовое регулирование внешнеторговой деятельности 
Вопросы для самопроверки:

1. Назовите направления государственного регулирования при осуществлении коммерческой деятельности. Перечислите требования к обеспечению санитарно-эпидемиологического благополучия населения. В каких случаях осуществляется государственная регистрация продукции? Что собой представляет технический регламент? Назовите нормативные документы по стандартизации. Какие цели преследует сертификация товаров? В каких целях продукция маркируется знаком обращения на рынке? Что понимается под единством измерений?

2. Что понимается под формированием конкурентной среды? Какие способы повышения конкуренции предусмотрены в Государственной программе? Каков порядок предоставления государственной и муниципальной помощи по антимонопольному законодательству? Какими полномочиями в сфере конкуренции на товарных рынках обладает Федеральная антимонопольная служба? Какие последствия наступают при неисполнении предписания антимонопольного органа?

Задания для самостоятельной работы:

1. Самостоятельное изучение нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Подготовка реферата/доклада.

10. Перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)
Самостоятельная работа студентов предполагает тщательное освоение учебной и научной литературы по изучаемой дисциплине.

При изучении основной рекомендуемой литературы студентам необходимо обратить внимание на выделение основных понятий, их определения, научно-технические основы, узловые положения, представленные в изучаемом тексте.

В качестве информационно-справочного материала полезно использовать энциклопедические и научно-технические словари.

Следует обратить внимание на схематическое представление излагаемого материала в виде рисунков, схем, графиков и диаграмм. Они способствуют более быстрому восприятию и запоминанию учебного материала.

Для контроля усвоения содержания темы рекомендуется ответить на контрольные вопросы, которые обычно даются в конце соответствующих глав и параграфов учебников и учебных пособий.

При самостоятельной работе студентов с дополнительной литературой необходимо выделить аспект изучаемой темы (что в данном материале относится непосредственно к изучаемой теме и основным вопросам). 


Дополнительную литературу целесообразно прорабатывать после основной, которая формирует базис для последующего более глубокого изучения темы. Дополнительную литературу следует изучать комплексно, рассматривая разные стороны изучаемого вопроса. Обязательным элементом самостоятельной работы студентов с литературой является ведение необходимых записей: конспекта, выписки, тезисов, планов.

Конспект — краткое письменное изложение основных положений, идей и выводов литературного источника.

Выписка — краткие записи в виде эскизов, схем, цитат, либо основных идей, изложенных близко к тексту, с обязательным указанием источника заимствования.

Тезисы — краткое структурированное изложение основных идей и положений из прорабатываемого материала.

План — последовательность изложения изучаемого материала источника, раскрывающее основную логику содержимого.

11. Перечень нормативных правовых документов, основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)
а) нормативные  правовые документы

1. Конституция Российской Федерации от 12 декабря 1993 г. (с изм. и доп.);

2. Венская конвенция о договорах международной купли-продажи товаров 1980;

3. Парижская конвенция об охране промышленной собственности 1883 г.;

4. Мадридское соглашение о международной регистрации знаков 1891 г.,

5. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30 ноября 1994 г. № 51-ФЗ (с изм. и доп.);

8. Федеральный закон от 26.07.2006 N 135-ФЗ "О защите конкуренции"(с изм. и доп.);

9. Федеральный закон от 21.11.2011 N 325-ФЗ "Об организованных торгах"(с изм. и доп.).

10. Федеральный закон от 08.12.2003 N 165-ФЗ "О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров"(с изм. и доп.);

11. Федеральный закон от 02.01.2000 N 29-ФЗ "О качестве и безопасности пищевых продуктов"(с изм. и доп.);

12. Федеральный закон от 05.04.2013 N 44-ФЗ "О контрактной системе в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд"(с изм. и доп.);

13. Федеральный закон от 26.12.1995 N 208-ФЗ "Об акционерных обществах"(с изм. и доп.);

14. Федеральный закон от 08.02.1998 N 14- "Об обществах с ограниченной ответственностью"(с изм. и доп.);

15. Федерального закона от 13 марта 2006 г. № 38-ФЗ «О рекламе» (с изм. и доп.);

16. Федеральный закон от 27.07.2006 N 149-ФЗ "Об информации, информационных технологиях и о защите информации"(с изм. и доп.);

17. Закон РФ от 27.11.92 № 4015-1 «Об организации страхового дела в РФ» (с изм. и доп.);

18. Федеральный закон от 30 марта 1999 г. № 52-ФЗ «О санитарно- эпидемиологическом благополучии населения» (с изм. и доп.);

19. Указ Президента РФ от 22 февраля 1992 г. № 179 «О видах продукции (работ, услуг) и отходов производства, свободная реализация которых запрещена» (с изм. И доп.);

20. Постановление Правительства РФ от 10.12.92 № 959 «О поставках продукции и отходов производства, свободная реализация которых запрещена» (с изм. и доп.);

б) основная литература 


1. Коммерческое право / Толкачев А.Н. - М.:Дашков и К, 2018. - 360 с.: ISBN 978-5-394-01153-5 - Режим доступа: http://znanium.com/catalog/product/511987 
2. Коммерческое (предпринимательское) право. Том 1 : учебник / В.Ф. Попондопуло, под ред. — 5-е издание. — Москва : Проспект, 2016. — 608 с. — ISBN 978-5-392-18689-1. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/918504 
3. Коммерческое (предпринимательское) право. Том 2 : учебник / В.Ф. Попондопуло, под ред. — 5-е издание. — Москва : Проспект, 2016. — 640 с. — ISBN 978-5-392-18685-3. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/918505 ;

в) дополнительная литература
1. Коммерческое право. Курс лекций : учебное пособие / И.А. Соболь. — Москва : Проспект, 2015. — 288 с. — ISBN 978-5-392-18839-0. https://www.book.ru/book/917375 
2. Коммерческое право. Практикум : учебное пособие / Л.В. Андреева под ред. — Москва : Проспект, 2016. — 141 с. — ISBN 978-5-392-20460-1. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/919704 
3. Коммерческое (торговое) право (для бакалавров) : учебник / Л.В. Андреева. — Москва : КноРус, 2018. — 278 с. — ISBN 978-5-406-06418-4. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/929490 
4. Предпринимательское право [Электронный ресурс] : практикум / М.Ю. Козлова [и др.]. — Электрон. текстовые данные. — Саратов: Вузовское образование, 2017. — 74 c. — 978-5-4487-0098-9. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/68931.html 
5. Бойкова О.С. Торговое право (2-е издание) [Электронный ресурс] : учебное пособие / О.С. Бойкова. — Электрон. текстовые данные. — М. : Дашков и К, Ай Пи Эр Медиа, 2017. — 450 c. — 978-5-394-01489-5. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/57146.html 
12. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)
1. http://www.gov.ru / - сервер органов государственной власти РФ
13. Перечень информационных технологий, используемых при осуществлении образовательного процесса по дисциплине (модулю), перечень программного обеспечения и информационных справочных систем (при необходимости)

1. http://www.consultant.ru  – сайт Справочной правовой системы «Консультант-плюс»

2. http://www.garant.ru  – сайт Справочной правовой системы «Гарант»

Каждый обучающийся в течение всего обучения обеспечивается индивидуальным неограниченным доступом электронно-библиотечной системе и электронной информационно-образовательной среде.

14. Описание материально–технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю)
Образовательный процесс должен быть обеспечен специальными помещениями, которые представляют собой аудитории для проведения занятий лекционного типа, занятий семинарского типа, текущего контроля и промежуточной аттестации, помещения для самостоятельной работы студентов. 

Специальные помещения соответствуют действующим противопожарным правилам и нормам, укомплектованы специализированной мебелью. 

Аудитории лекционного типа, оснащенные проекционным оборудованием и техническими средствами обучения, обеспечивающими представление учебной информации большой аудитории. 

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой, обеспечивающей доступ к сети Интернет и электронной информационно-образовательной среде института.

15. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины (модуля)

Прежде всего, студентам необходимо обратиться к своим конспектам лекции и соответствующему разделу учебника. После этого можно приступить к изучению нормативного материала, специальной литературы. Изучение всех источников должно идти под углом зрения поиска ответов на вынесенные на практическое занятие вопросы: нужно законспектировать первоисточники, выписать в словарик и выучить термины.

Завершающий этап подготовки состоит в составлении развернутых планов выступления по каждому вопросу (конкретного задания). 

Форма проведения практического занятия объявляется студентам заранее, чтобы у них была реальная возможность успешно подготовиться к активному участию.

При изучении литературы, нормативного и иного материала следует выделять вопросы, которые остались непонятными, требуют дополнительного усвоения. 

В случае пропуска практического занятия студент обязан подготовить материал и отчитаться по нему перед преподавателем в обусловленное время. Студент не допускается к зачету/экзамену, если у него есть задолженность по практическим занятиям.
16. Методические рекомендации по организации изучения дисциплины (модуля) для преподавателей, образовательные технологии


Оценочные средства для контроля успеваемости и результатов освоения дисциплины (модуля):

Оценочные средства для контроля успеваемости и результатов освоения дисциплины (модуля):

а) для текущей успеваемости: опрос, реферат/доклад;

б) для самоконтроля обучающихся: вопросы для самопроверки;

 в) для промежуточной аттестации: вопросы для зачета с оценкой.
При реализации различных видов учебной работы по дисциплине «Коммерческое право» используются следующие образовательные технологии:

1) лекции с использованием методов проблемного изложения материала;

2) обсуждение подготовленных студентами рефератов/докладов.

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

ПОВОЛЖСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ

ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ 

ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ (МОДУЛЮ)
КОММЕРЧЕСКОЕ ПРАВО
Направление подготовки 40.03.01 Юриспруденция
Направленность (профиль) подготовки - Правоприменительная деятельность
1. Паспорт 

фонда оценочных средств

1.1. Компетенции, формируемые в процессе изучения дисциплины
	Индекс
	Формулировка компетенции

	ПК - 5
	способность применять нормативные правовые акты, реализовывать нормы материального и процессуального права в профессиональной деятельности

	ПК - 6
	Обладать способностью юридически правильно квалифицировать факты и обстоятельства


1.2. Сведения об иных дисциплинах (преподаваемых, в том числе, на других кафедрах) участвующих в формировании данных компетенций
1.2.1. Компетенция ПК - 5 формируется в процессе изучения дисциплин (прохождения практик): Договорное право, Адвокатура 
1.2.2. Компетенция ПК - 6 формируется в процессе изучения дисциплин (прохождения практик): правовое регулирование инвестиционной деятельности.
1.3. Этапы формирования и программа оценивания контролируемой компетенции

Основными этапами формирования компетенций при изучении студентами дисциплины является последовательное изучение содержательно связанных между собой разделов и тем учебных занятий. Изучение каждого раздела и темы предполагает овладение студентами необходимыми компетенциями. Результат аттестации студентов на различных этапах формирования компетенции показывает уровень освоения компетенций студентами. 
	№ 
	Код контролируемой компетенции (или ее части)
	Контролируемые модули, разделы (темы) дисциплины*
	Наименование 

оценочного средства

	1
	ПК – 5

ПК – 6
	 Общие положения о коммерческом

праве
	Опрос, доклад/реферат

	2
	
	Субъекты коммерческой деятельности
	Опрос, доклад/реферат

	3
	
	Объекты коммерческого права
	Опрос, доклад/реферат

	4
	
	Структура товарного рынка Инфраструктура товарного рынка
	Опрос, доклад/реферат

	5
	
	Система договоров коммерческого права

Договоры на реализацию товаров. Биржевые сделки
	Опрос, доклад/реферат

	6
	
	Посреднические договоры в торговле Договоры, содействующие торговле
	Опрос, доклад/реферат

	7
	
	Правовое регулирование приемки товаров.

Экспертиза качества

Правовое

регулирование оборота пищевых

продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий
	Опрос, доклад/реферат

	8
	
	Правовое регулирование

оборота лекарственных и наркотических средств Правовое регулирование обращения оружия.

Отходы как объект коммерческого оборота.
	Опрос, доклад/реферат

	9
	
	Государственное регулирование и контроль в сфере

торговой деятельности Правовое регулирование внешнеторговой деятельности
	Опрос, доклад/реферат


Процедура оценивания
Процедура оценивания результатов освоения программы учебной дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности профессиональных компетенций студента при осуществлении текущего контроля и проведении промежуточной аттестации.

Уровень сформированности компетенции (одной или нескольких) определяется по качеству выполненной студентом работы и отражается в следующих формулировках: высокий, хороший, достаточный, недостаточный.

При выполнении студентами заданий текущего контроля и промежуточной аттестации оценивается уровень обученности «знать», «уметь», «владеть» в соответствии с запланированными результатами обучения и содержанием рабочей программы дисциплины: 

-профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, выполнении тестовых заданий, практических работ,

-степень владения профессиональными умениями – при решении ситуационных задач, выполнении практических работ и других заданий.

Результаты выполнения заданий фиксируются в баллах в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций. Общее количество баллов складывается из:

-сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня обученности «уметь», 

-сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня обученности «владеть», 

-сумма баллов за ответы на дополнительные вопросы.

По итогам текущего контроля и промежуточной аттестации в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций определяется уровень сформированности компетенций студента и выставляется оценка по шкале оценивания.

1.4. Показатели и критерии оценивания компетенций, шкала оценивания

	Компетенции
	Показания оценивания
	Критерии оценивания компетенций

	
	
	Высокий (верно и в полном объеме)

5 баллов 
	Средний (с незначительными замечаниями)

4 балла 
	Низкий (на базовом уровне с ошибками)

3 балла
	Недостаточный (содержит большое количество ошибок/ответ не дан) 2 балла
	Итого

	Теоретические показатели

	ПК - 5
	Знать: источники коммерческого права и основные принципы действия нормативных и правовых актов;
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Практические показатели
	

	
	Уметь: 

квалифицированно применять нормативные правовые акты коммерческого законодательства в конкретных сферах юридической деятельности, реализовывать нормы коммерческого законодательства  в профессиональной деятельности;
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Владеет 

	
	Владеть: навыками анализа коммерческого законодательства
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Теоретические показатели

	ПК - 6
	Знать: основные положения квалификации фактов и обстоятельств  в профессиональной деятельности;
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Практические показатели

	
	Уметь: анализировать информацию о нормах коммерческого законодательства


	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Владеет 

	
	Владеть: навыками работы с правовыми актами, квалификацией фактов и обстоятельств в сфере коммерческого права.
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	Всего максимальный балл
	


Шкала оценивания:
для проведения экзамена

	Оценка
	Баллы
	Уровень сформированности компетенции

	отлично
	13-15
	высокий

	хорошо
	10-12
	хороший

	удовлетворительно
	7-9
	достаточный

	неудовлетворительно
	6 и менее
	недостаточный


для зачета

	Оценка
	Баллы
	Уровень сформированности компетенции

	зачтено
	10-15
	достаточный

	не зачтено
	9 и менее
	недостаточный


2. Типовые контрольные задания для оценки результатов обучения по дисциплине и иные материалы для подготовки к промежуточной аттестации 

2.1. Материалы для подготовки к промежуточной аттестации

Вопросы к зачету:

1. Понятие коммерческого права. Понятие торговой деятельности

2. История развития торгового права

3. Характеристика современного торгового законодательства России

4. Понятие и виды участников торговой деятельности (коммерческие организации, индивидуальные предприниматели, объединения предпринимателей)

5. Требования, предъявляемые к субъектам коммерческой деятельности.

6. Понятие товарного рынка и его структуры.

7. Понятие и виды торговых посредников

8. Характеристика отдельных видов оптовых торговых и посреднических организаций

9. Торговое предприятие. Коммерческое обозначение предприятия.

10.Понятие инфраструктуры товарного рынка.

11.Понятие и виды организаторов товарного рынка.

12.Характеристика отдельных видов организаторов товарного рынка.

13.Понятие и виды объектов коммерческого (торгового) права.

14.Коммерческая оборотоспособность товаров.

15.Классификация товаров.

16.Товарораспорядительные документы.

17.Средства индивидуализации и способы обособления товаров.

18.Затаривание и упаковка товара.

19.Понятие и отличительные черты коммерческих договоров

20.Классификация коммерческих договоров

21.Структура договорных связей

22.Правовое регулирование заключения договоров

23.Заключение договоров посредством использования средств связи

24.Понятие и виды реализационных договоров.

25.Договор оптовой купли-продажи.

26.Договор поставки.

27.Понятие и виды биржевых сделок.

28.Торговое посредничество и представительство. Общая характеристика

посреднических договоров.

29.Договор торговой комиссии.

30.Договоры поручения в торговле.

31.Агентский договор.

32.Дистрибьюторские договоры и договоры об исключительной продаже товаров.

33.Общая характеристика договоров, содействующих торговле

34.Договоры на выполнение маркетинговых исследований (оказание маркетинговых услуг)

35.Договоры на распространение рекламы (оказание рекламных услуг)

36.Договоры на информационное обслуживание (оказание информационных и консультационных услуг)

37.Договор складского хранения

38.Договор страхования

39.Договор коммерческой концессии

40.Договоры перевозки и транспортной экспедиции

41.Организационные договоры в коммерческой сфере.

42.Правовое регулирование приемки товаров

43.Порядок приемки во внутреннем обороте. Приемка импортных товаров

44.Экспертиза качества товаров

45.Понятие оборота пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий

46.Требования к участникам рынка пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий

47.Правовой режим оборота пищевых продуктов, алкогольной продукции, табачных изделий

48.Понятие оборота лекарственных и наркотических средств

49.Требования к участникам обращения лекарственных и наркотических средств

50.Правовой режим оборота лекарственных и наркотических средств

51.Понятие оборота оружия и обращения с отходами

52.Требования к участникам отношений, связанных с обращением оружия и обращением с отходами

53.Правовой режим обращения оружия и отходов

54.Понятие и методы государственного регулирования торговой деятельности

55.Антимонопольное регулирование торговой деятельности

56.Государственный и муниципальный контроль (надзор) в сфере торговли

57.Меры по развитию торговой деятельности

58.Источники правового регулирования внешнеторговой деятельности

59.Государственное регулирование внешнеторговой деятельности

60.Понятие внешнеторговой сделки, ее форма и содержание.

Литература для подготовки к зачету:

а) нормативные  правовые документы

1. Конституция Российской Федерации от 12 декабря 1993 г. (с изм. и доп.);

2. Венская конвенция о договорах международной купли-продажи товаров 1980;

3. Парижская конвенция об охране промышленной собственности 1883 г.;

4. Мадридское соглашение о международной регистрации знаков 1891 г.,

5. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30 ноября 1994 г. № 51-ФЗ (с изм. и доп.);

8. Федеральный закон от 26.07.2006 N 135-ФЗ "О защите конкуренции"(с изм. и доп.);

9. Федеральный закон от 21.11.2011 N 325-ФЗ "Об организованных торгах"(с изм. и доп.).

10. Федеральный закон от 08.12.2003 N 165-ФЗ "О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров"(с изм. и доп.);

11. Федеральный закон от 02.01.2000 N 29-ФЗ "О качестве и безопасности пищевых продуктов"(с изм. и доп.);

12. Федеральный закон от 05.04.2013 N 44-ФЗ "О контрактной системе в сфере закупок товаров, работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд"(с изм. и доп.);

13. Федеральный закон от 26.12.1995 N 208-ФЗ "Об акционерных обществах"(с изм. и доп.);

14. Федеральный закон от 08.02.1998 N 14- "Об обществах с ограниченной ответственностью"(с изм. и доп.);

15. Федерального закона от 13 марта 2006 г. № 38-ФЗ «О рекламе» (с изм. и доп.);

16. Федеральный закон от 27.07.2006 N 149-ФЗ "Об информации, информационных технологиях и о защите информации"(с изм. и доп.);

17. Закон РФ от 27.11.92 № 4015-1 «Об организации страхового дела в РФ» (с изм. и доп.);

18. Федеральный закон от 30 марта 1999 г. № 52-ФЗ «О санитарно- эпидемиологическом благополучии населения» (с изм. и доп.);

19. Указ Президента РФ от 22 февраля 1992 г. № 179 «О видах продукции (работ, услуг) и отходов производства, свободная реализация которых запрещена» (с изм. И доп.);

20. Постановление Правительства РФ от 10.12.92 № 959 «О поставках продукции и отходов производства, свободная реализация которых запрещена» (с изм. и доп.);

б) основная литература 


4. Коммерческое право / Толкачев А.Н. - М.:Дашков и К, 2018. - 360 с.: ISBN 978-5-394-01153-5 - Режим доступа: http://znanium.com/catalog/product/511987 ;

5. Коммерческое (предпринимательское) право. Том 1 : учебник / В.Ф. Попондопуло, под ред. — 5-е издание. — Москва : Проспект, 2016. — 608 с. — ISBN 978-5-392-18689-1. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/918504 ;

6. Коммерческое (предпринимательское) право. Том 2 : учебник / В.Ф. Попондопуло, под ред. — 5-е издание. — Москва : Проспект, 2016. — 640 с. — ISBN 978-5-392-18685-3. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/918505 ;

в) дополнительная литература

6. Коммерческое право. Курс лекций : учебное пособие / И.А. Соболь. — Москва : Проспект, 2015. — 288 с. — ISBN 978-5-392-18839-0. https://www.book.ru/book/917375 
7. Коммерческое право. Практикум : учебное пособие / Л.В. Андреева под ред. — Москва : Проспект, 2016. — 141 с. — ISBN 978-5-392-20460-1. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/919704 
8. Коммерческое (торговое) право (для бакалавров) : учебник / Л.В. Андреева. — Москва : КноРус, 2018. — 278 с. — ISBN 978-5-406-06418-4. – Режим доступа: https://www.book.ru/book/929490 
9. Предпринимательское право [Электронный ресурс] : практикум / М.Ю. Козлова [и др.]. — Электрон. текстовые данные. — Саратов: Вузовское образование, 2017. — 74 c. — 978-5-4487-0098-9. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/68931.html 
10. Бойкова О.С. Торговое право (2-е издание) [Электронный ресурс] : учебное пособие / О.С. Бойкова. — Электрон. текстовые данные. — М. : Дашков и К, Ай Пи Эр Медиа, 2017. — 450 c. — 978-5-394-01489-5. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/57146.html 
2.2. Критерии оценки для проведения зачета /экзамена по дисциплине

Оценка «зачтено» выставляется студенту, если он показал достаточный уровень сформированности компетенций (см. таблицу пункта 1.4 Паспорта фонда оценочных средств, при этом студент показал высокий уровень теоретических знаний программного материала, умело формулирует выводы, отвечает на дополнительные вопросы,

оценка «не зачтено» - студент показал недостаточный уровень сформированности компетенций, допускает грубые ошибки при ответе на вопросы, не способен аргументировано и последовательно излагать материал, допускает грубые ошибки в ответах, неправильно отвечает на поставленный вопрос или затрудняется с ответом. 
Тестовый контроль знаний на экзамене оценивается:

«отлично» - 76-100% правильных ответов, показывая высокий уровень сформированности компетенций;

«хорошо» - 51-75% правильных ответов (хороший уровень сформированности компетенций);

«удовлетворительно» - 35-50% правильных ответов (достаточный уровень сформированности компетенций);

«неудовлетворительно» - 34% и меньше правильных ответов (недостаточный уровень сформированности компетенций).

2.4. Методические материалы, определяющие процедуру оценивания по дисциплине

1. Процедура оценивания результатов освоения программы дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности профессиональных компетенций студента, уровней обученности: «знать», «уметь», «владеть».

2. При сдаче экзамена/зачета: 

· профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, при выполнении тестовых заданий, практических работ;

· степень владения профессиональными умениями, уровень сформированности компетенций (элементов компетенций) – при решении аналитических заданий, выполнении практических и других заданий.

3. Результаты промежуточной аттестации фиксируются в баллах. Общее количество баллов складывается из следующего:

· до 60% от общей оценки за  выполнение практических заданий, 

· до 30%  оценки за ответы на теоретические вопросы,

· до 10% оценки за ответы на дополнительные вопросы.
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1. Материалы для текущего контроля
Оформление тем рефератов, докладов
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

 ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»

Поволжский КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ (ФИЛИАЛ)

Темы рефератов, докладов

по дисциплине «Коммерческое право»

1. Основания отраслевого обособления коммерческого права.

2. Торговое и гражданское законодательство: соотношение и взаимовлияние.

3. Торговое законодательство России.

4. Участники торгового оборота.

5. Правовой статус торгового предприятия

6. Основания выбора организационно-правовой формы торговой организации.

7. Контрактные объединения в торговле.

8. Участие некоммерческих организаций в торговом обороте.

9. Торгово-промышленные палаты: правовое положение, функции.

10.Участие иностранных лиц в торговом обороте.

11.Организаторы товарного рынка.

12.Торгово-посреднические организации.

13.Средства индивидуализации товаров.

14.Правовые проблемы развития структуры товарного рынка.

15.Инфраструктура товарного рынка: понятие, содержание.

16.Классификация товаров.

17.Товарораспорядительные документы в торговом обороте.

18.Правовое регулирование конкуренции на товарных рынках.

19.Обеспечение коммерческой тайны в торговом обороте.

20.Классификация договоров торгового права.

21.Договоры оптовой купли-продажи и поставки: сравнительный анализ.

22.Договор поставки продовольственных товаров.

23.Способы заключения договоров в торговом обороте.

24.Переговоры по заключению торговых договоров.

25.Заключение договоров с использованием сети Интернет.

26.Долгосрочные договоры: особенности заключения и определение содержания.

27.Организационные договоры в коммерческой сфере.

28.Регулирование закупок товаров для государственных нужд.

29.Организация межрегиональных торговых связей.

30.Структура договорных связей в торговле.

31.Регулирование перехода права собственности и рисков в торговых договорах.

32.Правовые аспекты улучшения качества товара.

33.Сертификация товаров: цели, порядок проведения и документальное оформление.

34.Условия о сроках в торговых договорах.

35.Маркировка товаров, маркировка тары.

36.Способы определения цены продаваемого товара.

37.Определение в договорах формы и порядка расчетов.

38.Договор мены (бартера) в торговом обороте.

39.Договор комиссии (консигнации) в торговом обороте.

40.Договор на проведение маркетинговых исследований.

41.Договор на предоставление коммерческой информации.

42.Договор на оказание рекламных услуг.

43.Коммерческое представительство.__

44.Агентские договоры в торговом обороте.

45.Дистрибьюторский договор.

46.Договор на исключительную продажу товара.

47.Договор франчайзинга (коммерческой концессии).

48.Хранение (ответственное хранение) товаров.

49.Договоры страхования сохранности товаров.

50.Договоры страхования коммерческих рисков.

51.Особенности обеспечения исполнения торговых договоров.

52.Применение мер оперативного воздействия в торговых отношениях.

53.Способы защиты прав участников торгового оборота.

54.Ответственность за нарушения договорных обязательств в торговой деятельности.

55.Приемка товаров по количеству и качеству.

56.Порядок приемки импортных товаров.

57.Регулирование экспертизы качества и места происхождения товара.

58.Правовое регулирование оборота пищевых продуктов.

59.Правовое регулирование алкогольной продукции и табачных изделий

60.Правовое регулирование оборота лекарственных и наркотических средств

61.Правовое регулирование оборота оружия

62.Правовое регулирование обращения с отходами

63.Государственное регулирование торговой деятельности.

64.Государственное регулирование внешнеторговой деятельности

65.Юридическая служба коммерческих организаций.

Краткие рекомендации к выполнению. Требования к содержанию и оформлению
Под рефератом подразумевается творческая исследовательская работа, основанная, прежде всего, на изучении значительного количества научной и иной литературы по теме исследования в размере 15-20 страниц. Другие методы исследования могут, конечно, применяться (и это поощряется), но достаточным является работа с литературными источниками и собственные размышления, связанные с темой. Прочитав определенное количество книг, брошюр и статей, сделав выписки и конспекты, составив план реферата, студент пишет реферат, включающий: титульный лист, план, текст реферата, библиографический список. 

Текст реферата должен быть написан разборчиво, а при возможности напечатан. Для выступления по реферату студенту отводится до 10 минут на семинарах. При выступлении предпочтительнее, чтобы он не читал текст, а говорил свободно, лишь заглядывая в написанную работу. Реферат обсуждается участниками семинара и оценивается преподавателем. Если озвучивание реферата невозможно (нет времени, у студента болит горло или имеется иная серьезная причина), он сдается для оценки преподавателю.

Структура реферата: 

1) титульный лист; 

2) план работы с указанием страниц каждого вопроса, подвопроса (пункта);

3) введение;

4) текстовое изложение материала, разбитое на вопросы и подвопросы (пункты, подпункты) с необходимыми ссылками на источники, использованные автором;

5) заключение;

6) список использованной литературы;

7) приложения, которые состоят из таблиц, диаграмм, графиков, рисунков, схем (необязательная часть реферата).

Приложения располагаются последовательно, согласно заголовкам, отражающим их содержание.
Реферат оценивается научным руководителем исходя из установленных кафедрой показателей и критериев оценки реферата.

Критерии оценки: 

- оценка «зачтено» выставляется студенту, если ответы на поставленные вопросы в реферате, докладе, сообщении излагаются логично, последовательно и не требуют дополнительных пояснений. Делаются обоснованные выводы. Демонстрируются глубокие знания базовых нормативно-правовых актов. 

- оценка «не зачтено» материал излагается непоследовательно, сбивчиво, не представляет определенной системы знаний.
2.Материалы для проведения текущей аттестации
Текущая аттестация обучающихся проводится с учетом показателей оценивания компетенций на следующих этапах:

Этап 1. Формирование базы знаний
- посещение лекционных и практических занятий

- ведение конспекта лекций

- участие в обсуждении теоретических вопросов на практических занятиях 

- наличие на практических занятиях требуемых материалов (нормативные акты, формы документов)

- наличие выполненных самостоятельных заданий по теоретическим вопросам тем  
Этап 2. Формирование навыков практического использования знаний
- правильное и своевременное выполнение практических заданий 

Этап 3. Проверка усвоения материала
- степень активности и эффективности участия студента по итогам каждого практического занятия

- степень готовности студента к участию в практическом занятии,

- правильность и обоснованность представленных решений практических и ситуационных задач

- успешное прохождение тестирования  

Критерии оценки

«Аттестован» -  выставляется студенту, если более чем на 50 % выполнены следующие условия:
- посещаемость не менее 90% лекционных и практических занятий 

- наличие конспекта лекций по всем темам, вынесенным на лекционное обсуждение 

- участие в обсуждении теоретических вопросов тем на каждом практическом занятии 

- требуемые для занятий материалы (практикум, нормативные акты, учебник и проч.) в наличии

- задания для самостоятельной работы выполнены письменно и своевременно
- решения задач самостоятельно выполнены и представлены в письменной форме 

- студент может обосновать применение тех или иных нормативных актов для конкретных ситуаций

- студент может применять различные способы толкования нормативных актов

- способность обосновать свою точку зрения, опираясь на применяемые нормативные акты, приказы ФТС России 

- практические задания и ситуационные задачи решены с использованием необходимых нормативных правовых источников

- тестовые задания решены самостоятельно, в отведенное время, результат выше пороговых значений

«Не аттестован» - выставляется, если студентом указанные условия выполнены менее чем на 50%
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